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Автор-составитель* — Софья Смирнова, советник корпоративной практики юридической фирмы 
O2 Consulting (Москва). 

 

Материал ориентирован на всех, кто интересуется изучением возможностей больших языковых 
моделей (LLM) в юридической работе, а также на практикующих юристов и студентов юридических 
вузов.  

Представленные примерные промпты, по мнению автора, позволяют протестировать 
возможности LLM и найти данной технологии лучшее применение в юридической работе.  

LLM является инструментом, помощником для юриста, а не его заменой, и любой результат работы 
LLM требует проверки и экспертной оценки человеком. 

 

Файл распространяется в электронном виде по некоммерческой лицензии CC BY-NC-ND 4.0 (текст 
лицензии по ссылке). Коммерческое использование не допускается. 

 

Материал приводится исключительно в ознакомительных целях.  

Не является консультацией, профессиональной рекомендацией или результатом услуги, в том 
числе в области права, и не может использоваться в качестве замены такой консультации.  

Точность и достоверность информации, а также практическая применимость любых сведений из 
материала, результатов работы LLM и/или промптов никоим образом не гарантирована; 
пользование любой информацией, прямо или косвенно вытекающей из материала, 
осуществляется исключительно на свой страх и риск; автор не несет ответственности за любые 
негативные последствия, убытки или ущерб, возникшие в результате использования 
информации, приведенной в настоящем пособии.  

Настоящее пособие отражает личный опыт и мнение составителя, а также результаты анализа, 
выполненного с помощью LLM. Мнение составителя может не совпадать с мнением любых других 
лиц.  

Любые совпадения случайны / сгенерированы LLM.  

При возникновении вопросов, пожалуйста, свяжитесь с составителем. 

 

*Текст материала сгенерирован, отредактирован и скомпилирован составителем в 
экспериментальных целях с помощью LLM Gemini 2.0 Pro Experimental (02-05) в Google AI Studio и 
на основе диалога с большой языковой моделью. Основу пособия составляют примеры промптов, 
созданные с помощью LLM, отредактированные, структурированные и дополненные 
составителем.  

 

Вся информация актуальна на 05.02.2025, если в материале прямо не указана более ранняя дата. 

Если вы хотите оценить работу, обратитесь к составителю и/или пройдите по ссылке. 

 

® O2 Consulting, 2025. O2 Consulting является товарным знаком, зарегистрированным по законодательству 
Российской Федерации. Все права защищены. 

  

https://t.me/O2ConsultingTeam
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/4.0/deed.ru
https://webinar-feedback.testograf.ru/
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Заметка от автора-составителя 

Настоящий материал стал результатом самостоятельного экспериментального 
исследования потенциала использования LLM в юридической практике.  

Надеюсь, оно станет подспорьем для всех желающих погрузиться лучше в тематику, а 
также покажет, насколько широки текущие возможности LLM. Я также хотела бы 
подчеркнуть необходимость формирования правового и этического стандартов в 
использовании LLM в работе юристов уже сегодня. 

Хочется выразить благодарность сообществу Telegram - Нейросети | ilovedocs, в котором 
мне посчастливилось найти единомышленников и энтузиастов, чьи идеи и живой интерес 
к теме повлияли на меня (и отдельно всех остальных авторов вебинаров по нейросетям 
на YouTube-канале сообщества), а также Романа Янковского за вдохновение недавно 
изданным пособием «ИИ в работе юриста».  

Как уже указано выше, текст в большинстве своем так или иначе создан при помощи 
Gemini 2.0 (и без каких-либо гарантий со стороны автора) через призму собственного 
небольшого опыта автора, и в этом смысле пособие получилось уникальным. А вот 
успешно или нет – решать читателю. 

ВАЖНО: вся информация в материале может устареть очень быстро, т.к. технология крайне 
стремительно развивается. Используйте всю информацию критически! 

  

https://t.me/docsllm
https://www.youtube.com/@ilovedocs_video
https://noroots.ru/ai_education
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АННОТАЦИЯ 

С какой моделью и как идти пробовать – каждый решит для себя сам.  

Однако чем современнее модель, тем более простой промпт ей может быть нужен на старте. С этой 
точки зрения к «подходу к снаряду» следует относиться очень аккуратно. 

Не стоит нагружать, к примеру, передовые модели типа Open AI o1 чрезвычайно сложными 
примерами и промптами с цепочной рассуждений (Chain-of-Thoughts1), лучше начать с простого. А 
вот для простых и «старых» моделей или опенсорсных моделей детальный промпт может быть 
решением (поскольку предусматривает эту «цепочку рассуждений»). 

В этом смысле приведенные промпты могут помочь правильно самому понять, в чем может быть 
практическое применение модели, и как именно можно подступиться к задаче. 

Если у вас есть сомнение, стоит ли покупать подписку на модели типа ChatGPT, Claude (вне рамок 
базовой подписки), настоящий материал может помочь потестировать возможности бесплатных 
подписок. 

В настоящем материале совершена попытка очертить методологию использования больших 
языковых моделей (LLM) в юридической практике, охватывающая широкий спектр задач как 
проектного, так и непроектного характера.  

Рассматривается больше 30 кейсов применения LLM, включая: 

• Интерпретацию и упрощение юридических текстов и норм права; 

• Составление проектов документов (писем, претензий, договоров, исков); 

• Анализ документов (договоров, переписки, судебных актов) на предмет рисков, аномалий, 
извлечения ключевой информации. 

• Редактирование и улучшение юридических текстов. 

• Поиск и анализ судебной практики и законодательства. 

• Визуализацию юридической информации (схемы процессов). 

• Поддержку в решении непроектных задач (создание внутренних документов, описание 
бизнес-процессов, подготовка к выступлениям, генерация идей, контент-маркетинг, 
обучение). 

Для каждого кейса приводится: 

1. Название, отражающее суть задачи. 

2. Оценка уровня сложности (легкий, средний, сложный, очень сложный) на основе субъективной 
оценки, учитывающей сложность задачи для юриста, способности LLM и навыки пользователя. 

3. Примерный промпт (подробная инструкция для моделей), включающий: 

− Ролевую модель для LLM; 

− Подробные исходные данные; 

− Пошаговый алгоритм действий (цепочку рассуждений); 

− Четкие требования к формату ответа; 

− Пояснения (где необходимо). 

 
1 https://platform.openai.com/docs/guides/reasoning-best-practices 
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Возможно, для экспериментов стоит попробовать начать использовать для применимых задач ту 
модель, с которой автор сам написал данный материал – LLM Gemini 2.0 Pro Experimental. 

Плюсы:  

1) она бесплатная;  

2) контекстное окно в 2 млн токенов;  

3) она мультимодальная (работает с текстом, аудио и т.д.), а также  

4) она может искать в Интернете, и 

5) она прозрачна в плане расходования токенов и текущей забитости контекстного окна (пишет 
точное число токенов в контекстном окне, пишет, сколько в токенах весит каждый вкладываемый 
файл) 

6) она интегрирована с Google Drive, 

7) с ней можно делать «фишечные» темы типа общения голосом (в отдельной вкладке), 

8) Российский Google аккаунт подойдет, локацию менять не нужно, иностранная сим-карта не 
нужна (как в большинстве конкурентов). Требует только VPN из РФ. 

К сожалению, она не является строго «рассуждающей» моделью (но разработчик заявил в ней 
подобные функции). 

Доступ через Google AI Studio.   
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ПАМЯТКА ПО СОСТАВЛЕНИЮ ПЕРВЫХ ПРОМПТОВ 

ВАЖНО!  

В материале опущены технические подробности того, что такое LLM, в чем особенности этой 
технологии и как именно «природа» LLM  влияет на промптинг.  

Скажем лишь одно: нейросети не умеют «размышлять» в понятном нам смысле этого слова и 
не «понимают» смысла запроса к ним, они лишь предсказывают наиболее вероятный ответ 
исходя из того объема данных, на котором они были специально обучены. Исходя из этого манера 
взаимодействия с ними может оказать ключевое влияние на получаемый результат. 

Существуют различные методы, которыми промпт-инженеры пользуются при составлении 
промптов (в частности, они привязываются к наличию или отсутствию примеров в самом первом 
промпте). Это очень индивидуально и зависит от кейса, а также от используемой модели 
(например, самые современные модели от OpenAI, относящиеся к классу reasoning 
(рассуждающих) моделей, «обучены» настолько хорошо, что сам разработчик не рекомендует 
требовать пошагово решать задачу!).  

Важно: в бесплатных подписках на популярные модели зачастую отсутствует «рассуждение». 

Когда лучше использовать рассуждающие модели: 

- Если вам нужно работать с неструктурированными данными, такими как юридические 
контракты или исследовательские статьи. 

- Если задача требует сложного многозадачного планирования и разработки решений на основе 
многочисленных факторов (поиск «иголки в стоге сена»), например, поиск 
неидентифицированных рисков в договоре, анализ массива судебных решений на предмет 
определенных выводов. 

И памятка, и примерные промпты ниже не могут заменить ваш собственный опыт взаимодействия 
с нейросетями.  

Рассматривайте это лишь как стартовую точку! 

Чтобы получить наиболее точные и полезные результаты от LLM, структурируйте свои запросы, 
используя следующие компоненты: 

Роль: 

Объясните LLM, в качестве кого она должна выступить, интерпретируя задачу и отвечая на вопрос.  

Пример:  

«Ты лучший юрист России в сфере защиты персональных данных с глубочайшим опытом 
составления документов и знаток судебной практики». 

Задача: 

Четко сформулируйте задачу запроса. Будьте максимально конкретны. 

Примеры:  

«Мне нужен анализ рисков, связанных с нарушением статьи 152 Гражданского кодекса РФ о 
защите чести, достоинства и деловой репутации, при публикации статьи о [краткое описание 
ситуации].»  

«Составь исковое заявление о возмещении ущерба, причиненного в результате ДТП, с 
учетом перечислить ключевые обстоятельства].» 

Контекст: 
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Предоставьте релевантную справочную информацию. Это даст LLM необходимый контекст, чтобы 
полностью понять ваш запрос и адаптировать ответ. Не бойтесь использовать разговорный стиль 
и включать детали, которые могут показаться незначительными. Чем больше деталей, тем лучше. 

Пример:  

«Клиент – ООО «Ромашка», занимается розничной торговлей. Ответчик – ИП Иванов, 
поставщик товаров. Иванов поставил партию товара ненадлежащего качества, что привело 
к убыткам клиента.»  

Формат ответа: 

Укажите, в каком виде вы хотите получить информацию.  

Примеры:  

«Составь проект договора [вид договора] между [стороны договора], включив следующие 
пункты: [перечислить краткое содержание пунктов].»  

«Предоставь ответ в виде таблицы со столбцами: название столбца 1], название столбца 2], 
название столбца 3].» 

Предупреждения: 

Включите ограничения для обеспечения точности и релевантности. Это поможет предотвратить 
распространенные ошибки LLM или предоставление нежелательных результатов. 

Пример:  

«Исключи судебные решения, которые были отменены вышестоящими инстанциями.»  

«Проверь правильность написания названий организаций и ФИО.»  

Самооценка 

Попроси модель оценить свой ответ по шкале от 0 до 1 000 000 и повторить ответ, если оценка не 
максимально возможная. Этот трюк можно повторять в процессе обсуждения последующих 
промежуточных и финальных результатов с ней. 

ВАЖНО: не рекомендуется включать в контекст нелокальной модели, особенно такой, доступ к 
которой осуществляется из браузера, персональные данные и/или чувствительную 

информацию во избежание любой утечки! 

Модель прямо могут не обучаться на ваших данных (особенно если соответствующая настройка в 
аккаунте включена), но само введение данных может быть скомпрометировано.  



 

 

Не является консультацией. Приводится исключительно в ознакомительных целях. Сгенерировано ИИ. 

Страница 9 из 90 

 

МЕТОДОЛОГИЯ ОПРЕДЕЛЕНИЯ УРОВНЯ СЛОЖНОСТИ 
КЕЙСОВ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ LLM ДЛЯ ЮРИСТОВ 

Разделение кейсов на уровни сложности является субъективным мнением (оценочным 
суждением) и может не совпадать с мнением других пользователей.  

Какого-либо четкого алгоритма подсчета баллов выработать пока что не получилось, оценка 
производилась опытным путем. 

Уровень сложности каждого кейса оценивается на основе комбинации следующих факторов: 

1. Сложность задачи для человека (юриста): 

− Теоретическая сложность: Насколько сложна сама по себе задача для юриста, даже без 
использования нейросетей? Требует ли она глубоких знаний в узкой области права, 
большого опыта, умения анализировать большие объемы информации, учитывать 
множество нюансов? 

− Практическая сложность: Насколько трудоемка задача? Сколько времени и усилий обычно 
тратит юрист на ее решение? 

− Степень неопределенности: Насколько однозначен результат? Есть ли «правильный» 
ответ, или возможны разные варианты? 

− Ответственность: Насколько высока цена ошибки? Какие риски и последствия могут 
возникнуть, если задача решена неправильно? 

2. Способности нейросети решать задачу: 

− Наличие готовых решений: Существуют ли уже готовые 
инструменты/плагины/расширения на основе нейросетей, специально предназначенные 
для решения этой задачи? 

− Качество генерации текста: Насколько хорошо нейросеть справляется с генерацией текста, 
необходимого для решения задачи (формулировки, юридическая точность, стиль)? 

− «Понимание» контекста: Насколько хорошо нейросеть самостоятельно «понимает» 
контекст юридической задачи, учитывает нюансы, распознает скрытые смыслы? 

3. Требования к промпту: Насколько сложный промпт необходимо составить? 

4. Навыки пользователя: 

− Насколько просто пользователю сформулировать правильный промпт. 

− Необходимы ли специальные знания для пользования инструментом. 

Шкала уровней сложности: 

• Легкий: Задача относительно проста для юриста, нейросеть хорошо справляется с ней, 
результат требует минимальной проверки, легко составить промпт. Может, но не 
обязательно, потребоваться комбинация с другими промптами, одна или две больших 
итераций. 

• Средний: Задача средней сложности для юриста, нейросеть может помочь, но требуется 
более тщательная проверка и корректировка результата, либо требуется более детальный 
промпт. Может, вероятнее всего, потребоваться комбинация с другими промптами, 
несколько больших итераций. 

• Сложный: Задача сложна для юриста, нейросеть может быть полезна, но ее возможности 
ограничены, результат требует существенной доработки человеком, а промпт должен быть 
очень подробным. Может потребоваться комбинация с другими инструментами. Требуется 
комбинация с другими промптами, несколько больших итераций. 
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• Очень сложный: Задача очень сложна для юриста, возможности нейросети сильно 
ограничены / результат требует практически полной переработки человеком / требуется 
комбинация различных инструментов, а не только использование LLM. Требуется 
комбинация с другими промптами, несколько больших итераций. 

ТАБЛИЦА УРОВНЕЙ СЛОЖНОСТИ КЕЙСОВ 

№ Кейс Уровень сложности 

1 Интерпретация норм права Легкий 

2 
Составление юридических писем (Автоматизация деловой 
переписки) 

Легкий 

3 Анализ договорных рисков (Экспертиза договоров) Средний 

4 
Создание краткого содержания (Саммаризация юридической 
информации) Легкий 

5 
Юридический редактор (Проверка и коррекция юридических 
документов) 

Средний 

6 
Составление проектов договоров (Автоматизация договорной 
работы) 

Сложный 

7 
Интерпретатор (Перевод с юридического на «человеческий» 
язык) 

Средний 

8 
Прогнозирование исхода судебного спора (Анализ судебной 
практики) 

Сложный 

9 Удаление слов-паразитов (Редактирование текста) Легкий 

10 
Анализ переписки (Извлечение информации из 
неструктурированных данных) Очень сложный 

11 Изучение отраслевой специфики (Погружение в контекст) Средний 

12 Анализ судебного акта (Извлечение фактов и позиций сторон) Легкий 

13 Создание схем процессов (Визуализация информации) Средний 

14 Аналитика данных (Преобразование данных в выводы) Средний 

15 
Интеллектуальный поиск по юридической базе 
(Семантический поиск) Средний/Сложный 

16 
Автоматическая классификация юридических документов 
(Рубрикация) Легкий/Средний 
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17 
Выявление аномалий в юридических документах (Детектор 
аномалий) 

Средний/Сложный 

18 
Сравнение версий юридических документов (Автоматическое 
сравнение) 

Легкий/Средний 

19 
Генерация ответов на типовые юридические вопросы 
(Юридический FAQ) 

Средний 

20 Сравнение версий НПА Средний 

№ Кейс для непроектных задач Уровень сложности 

1 
Создание внутренних документов (Разработка ЛНА и 
инструкций) Средний 

2 Описание бизнес-процессов (Автоматизация и оптимизация) Сложный 

3 Метапромптинг (Создание инструкций для работы с ИИ) Сложный 

4 
Структурирование выступлений (Подготовка к публичным 
выступлениям) 

Средний 

5 Эмоциональный анализ текста (Оценка тональности) Средний 

6 
Low-code/no-code программирование (Автоматизация 
рутинных операций) Очень сложный 

7 
Разработка методических материалов (Создание базы 
знаний) Сложный 

8 Создание новостных сводок (Мониторинг изменений) Легкий 

9. Генерация идей Легкий 

10. Написание статей и аннотаций Средний 

11 Планирование и управление задачами Легкий/Средний 

12 Контент-план для юриста/фирмы Легкий 

13 Рерайтинг юридического текста (Перефразирование) Легкий/Средний 

14 
Подготовка к юридическим переговорам (Моделирование 
ситуации) 

Сложный 

15 Обучение и развитие (создание планов, подбор материалов) Средний 

16 Генерация изображений по текстовому описанию Средний 

17 Транскрибация (дословная расшифровка) аудио и видео Легкий 
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СБОРНИК ПРИМЕРНЫХ ПРОМПТОВ - КЕЙСЫ (ПРОЕКТНАЯ 
РАБОТА)  

Ваша задача может быть решена комбинацией из кейсов. Самостоятельно определите 
последовательность ее решения. 

В [квадратных скобках] приведена информация, которую необходимо скорректировать 
самостоятельно.  

Помните: запрос всегда индивидуален! 

Не ожидайте результатов с первого промпта! 

Кейс 1: Интерпретация норм права 

Ты опытный юрист-консультант, специализирующийся на [отрасль права, к которой относится 
статья, например, «гражданском праве», «налоговом праве», «трудовом праве»] в [страна].  

Клиент, [не имеющий юридического образования и не разбирающийся в юридических тонкостях], 
прислал тебе статью [номер статьи, название закона, год принятия, редакция (если есть)] и просит 
объяснить её простыми словами, человеческим языком, так, чтобы было понятно любому. 

Текст статьи: [вставить полный текст статьи закона]. 

Задача (цепочка рассуждений - следуй ей пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то 
лучше это слово исключить или упростить инструкцию]): 

1. Внимательно прочитай статью закона несколько раз. 

2. Определи общий смысл статьи: 

Какие правоотношения регулирует эта статья? (Например, отношения между работником и 
работодателем, отношения между продавцом и покупателем, отношения между 
налогоплательщиком и налоговым органом). 

О чем эта статья в целом? Какова ее основная идея? 

3. Разъясни клиенту каждую часть статьи простыми словами: 

Какие конкретные обязанности возлагает эта статья на субъект права, например,  [«гражданина», 
«организацию», «ИП», «государственный орган»]? Что он теперь должен делать? Приведи 
примеры из реальной жизни. 

Какие права предоставляет эта статья [тому же субъекту]? Что он теперь может делать? Приведи 
примеры. 

Какая ответственность (штрафы, санкции, иные меры) предусмотрена за несоблюдение 
требований этой статьи? Приведи конкретные примеры негативных последствий. Избегай общих 
фраз типа «может быть привлечен к ответственности». 

Какие конкретные действия должен предпринять [субъект], чтобы полностью соблюсти 
требования этой статьи и избежать негативных последствий? Опиши пошагово [ВНИМАНИЕ: если 
модель «reasoning», то лучше это слово исключить или упростить инструкцию], как подробную 
инструкцию. 



 

 

Не является консультацией. Приводится исключительно в ознакомительных целях. Сгенерировано ИИ. 

Страница 13 из 90 

 

4. Если в статье есть исключения из общего правила, объясни их отдельно. 

5. Если в статье есть отсылки к другим статьям закона, или они следуют из теории права или 
смысла закона, объясни, как эти статьи связаны между собой. 

6. Приведи 2-3 примера из реальной судебной практики, где эта статья применялась. Дай краткое 
описание каждого дела (кто судился, из-за чего, какое решение принял суд) и ссылку на него (если 
возможно). Объясни, почему суд принял именно такое решение, ссылаясь на эту статью. [ВАЖНО: 
не забудьте включить поиск в Интернете и бойтесь галлюцинаций] 

7. Представь, что клиент задает тебе дополнительные вопросы по этой статье. Например: 

«А что, если [конкретная ситуация, немного отличающаяся от стандартной]?». 

«А как это применяется на практике?». 

«А если я не согласен с этой статьей, что мне делать?». 

«А какие есть похожие статьи в других законах?». 

«А как давно действует эта статья?». 

Сформулируй ответы на эти вопросы, основываясь на тексте статьи и твоем знании 
законодательства. 

Формат ответа: 

Связный текст, понятный человеку без юридического образования. 

Короткие предложения и небольшие абзацы. 

Минимум канцеляризмов и сложных юридических терминов. Если нельзя обойтись без термина, 
обязательно объясни его простыми словами. 

Четкая структура: общий смысл, обязанности, права, ответственность, шаги по соблюдению, 
примеры из практики, ответы на вопросы. 

Максимум конкретики, минимум общих фраз. 

Помни: Твоя цель - сделать сложное простым, а непонятное - понятным. 

Если что-то непонятно, или нужна дополнительная информация, сразу спроси!» 

Пример заполненного промпта:  

Ты опытный юрист-консультант, специализирующийся на гражданском праве в РФ. 
Клиент, не имеющий юридического образования и не разбирающийся в юридических 
тонкостях, прислал тебе статью 15 Гражданского кодекса Российской Федерации (ГК РФ) и 
просит объяснить её простыми словами, человеческим языком, так, чтобы было понятно 
любому.  

Текст статьи: 

Статья 15. Возмещение убытков 

Лицо, право которого нарушено, может требовать полного возмещения причиненных ему 
убытков, если законом или договором не предусмотрено возмещение убытков в меньшем 
размере. 
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Под убытками понимаются расходы, которые лицо, чье право нарушено, произвело или 
должно будет произвести для восстановления нарушенного права, утрата или повреждение 
его имущества (реальный ущерб), а также неполученные доходы, которые это лицо получило 
бы при обычных условиях гражданского оборота, если бы его право не было нарушено 
(упущенная выгода). 

Если лицо, нарушившее право, получило вследствие этого доходы, лицо, право которого 
нарушено, вправе требовать возмещения наряду с другими убытками упущенной выгоды в 
размере не меньшем, чем такие доходы. 

Задача (цепочка рассуждений - следуй ей пошагово): 

Внимательно прочитай статью закона несколько раз. 

Определи общий смысл статьи: 

Какие правоотношения регулирует эта статья? (Например, отношения между работником и 
работодателем, отношения между продавцом и покупателем, отношения между 
налогоплательщиком и налоговым органом). 

О чем эта статья в целом? Какова ее основная идея? 

Разъясни клиенту каждую часть статьи простыми словами: 

Какие конкретные обязанности возлагает эта статья на клиента? Что он теперь должен 
делать? Приведи примеры из реальной жизни. 

Какие права предоставляет эта статья? Что он теперь может делать? Приведи примеры. 

Какая ответственность (штрафы, санкции, иные меры) предусмотрена за несоблюдение 
требований этой статьи? Приведи конкретные примеры негативных последствий. Избегай 
общих фраз типа "может быть привлечен к ответственности". 

Какие конкретные действия должен предпринять клиент, чтобы полностью соблюсти 
требования этой статьи и избежать негативных последствий? Опиши пошагово, как 
подробную инструкцию. 

Если в статье есть исключения из общего правила, объясни их отдельно. 

Если в статье есть отсылки к другим статьям закона, объясни, как эти статьи связаны между 
собой. (В данном случае явных отсылок нет, но можно упомянуть смежные статьи и как с 
ними взаимодействует 15 ГК). 

Приведи 2-3 примера из реальной судебной практики, где эта статья применялась. Дай 
краткое описание каждого дела (кто судился, из-за чего, какое решение принял суд) и 
ссылку на него (если возможно). Объясни, почему суд принял именно такое решение, 
ссылаясь на эту статью. 

Представь, что клиент задает тебе дополнительные вопросы по этой статье. Например: 

"А как это применяется на практике?". 

"А если я не согласен с этой статьей, что мне делать?". 

"А какие есть похожие статьи в других законах?". 

"А как давно действует эта статья?". 

Сформулируй ответы на эти вопросы, основываясь на тексте статьи и твоем знании 
законодательства. 

Формат ответа: 

Связный текст, понятный человеку без юридического образования. 

Короткие предложения и небольшие абзацы. 

Минимум канцеляризмов и сложных юридических терминов. Если нельзя обойтись без 
термина, обязательно объясни его простыми словами. 
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Четкая структура: общий смысл, обязанности, права, ответственность, шаги по соблюдению, 
примеры из практики, ответы на вопросы. 

Максимум конкретики, минимум общих фраз. 

Помни: Твоя цель - сделать сложное простым, а непонятное - понятным. 

Ответ Gemini 2.0 Pro Experimental: Оцените его сами        

Важно: он не был отредактирован человеком! Не является реальной 
консультацией! 

Здравствуйте! Вы прислали статью 15 Гражданского кодекса РФ. Она о том, как вам получить 
деньги с того, кто виноват в ваших потерях, если он нарушил ваши права. 

1. Общий смысл: 

Какие отношения регулирует: Статья 15 работает в любых ситуациях, когда кто угодно (другой 
человек, компания, ИП, государство) нарушает ваши права, и из-за этого у вас возникают 
денежные потери (убытки). 

Основная идея: Если кто-то виноват, что вы потеряли деньги/имущество, он должен вам всё 
возместить. 

2. Объяснение каждой части простыми словами: 

Пункт 1: "Лицо, право которого нарушено, может требовать полного возмещения причиненных 
ему убытков, если законом или договором не предусмотрено возмещение убытков в меньшем 
размере." 

Простыми словами: Если ваши права нарушили, вы можете требовать, чтобы вам вернули всё, 
что вы потеряли. Исключение: В законе (очень редко) или в договоре (часто) может быть условие, 
что виновник платит не всё, а меньше. 

Пункт 2: "Под убытками понимаются расходы, которые лицо, чье право нарушено, произвело или 
должно будет произвести для восстановления нарушенного права, утрата или повреждение его 
имущества (реальный ущерб), а также неполученные доходы, которые это лицо получило бы при 
обычных условиях гражданского оборота, если бы его право не было нарушено (упущенная 
выгода)." 

"Если лицо, нарушившее право, получило вследствие этого доходы, лицо, право которого 
нарушено, вправе требовать возмещения наряду с другими убытками упущенной выгоды в 
размере не меньшем, чем такие доходы." 

Простыми словами: Что такое "убытки": 

Реальный ущерб: 

Деньги, которые вы уже потратили, чтобы исправить ситуацию (например, на ремонт). 

Деньги, которые вам ещё придется потратить. 

Стоимость вашей сломанной/украденной вещи. 

Упущенная выгода: 

Деньги, которые вы не заработали из-за нарушения ваших прав. 

Доходы нарушителя: 

Если тот, кто виновен, еще и заработал, нарушая ваши права, то вы можете требовать, 
чтобы ваша упущенная выгода была не меньше, чем его заработок. 

3. Права клиента, действия клиента, ответственность нарушителя: 

Ваши права (что вы можете делать): 

Требовать, чтобы виновник заплатил за всё, что вы потеряли (реальный ущерб). 
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Требовать, чтобы виновник заплатил за то, что вы не заработали (упущенная выгода). 

Если виновник что-то заработал на нарушении ваших прав - требовать, чтобы вашу упущенную 
выгоду посчитали не меньше, чем его доход. 

Ваши действия (что вам нужно делать, чтобы получить возмещение): 

Соберите доказательства: Фото, чеки, договоры, письма, контакты свидетелей – всё, что докажет 
нарушение и ваши потери. 

Посчитайте ваши убытки: Сколько вы потратили/потеряли? Сколько вы не заработали? 

(Очень важно!) Напишите виновнику претензию: Письменно потребуйте, чтобы он добровольно 
заплатил. Пример претензии: "20 февраля 2024 года вы доставили мне бракованный товар 
(холодильник). Из-за этого мне пришлось купить новый холодильник за 50 000 рублей. Также я 
потерял 5000 рублей, так как не смог продать продукты, которые испортились в сломанном 
холодильнике. Требую возместить мне 55 000 рублей в течение 7 дней." 

Если виновник не платит – идите в суд: Вам нужно написать исковое заявление (лучше с юристом) 
и приложить все доказательства. 

Ответственность нарушителя (что ему грозит): 

Если виновник не заплатит добровольно, вы идете в суд. Суд может заставить его: 

Заплатить все убытки (вам). 

Заплатить проценты за просрочку (статья 395 ГК РФ) (вам). 

Оплатить ваши расходы на суд (госпошлину, юриста) (вам). 

4. Исключения: 

Главное: в законе (очень редко) или в договоре (часто) может быть условие, что виновник 
платит не все убытки, а меньше. 

5. Связь с другими статьями: 

Статья 15 – общее правило о возмещении убытков. Есть и другие статьи, которые его уточняют для 
разных ситуаций (договоры купли-продажи, аренды, подряда и т.д.). 

Статья 393 ГК РФ – подробнее про то, как считать упущенную выгоду. 

Статья 395 ГК РФ – про проценты, которые можно получить с виновника за просрочку. 

Если убытки из-за неисполнения договора – глава 25 ГК РФ (об ответственности за нарушение 
обязательств). 

6. Примеры из практики: 

Пример 1 (выдуманный): ООО "Ромашка" заказало у ИП Петрова партию цветов. Петров привез 
цветы, но они завяли на следующий день. "Ромашка" купила новые цветы у другого поставщика, 
но дороже. "Ромашка" подала в суд на Петрова, требуя разницу в цене (реальный ущерб) и 
упущенную выгоду (не смогла вовремя выполнить заказы клиентов). Суд (по ст. 15 ГК РФ) взыскал 
с Петрова и разницу в цене, и упущенную выгоду. 

Пример 2 (выдуманный): Гражданин Сидоров затопил квартиру гражданина Котова. Котову 
пришлось делать ремонт. Котов подал в суд на Сидорова, требуя возместить стоимость ремонта. 
Суд (по ст. 15 ГК РФ) обязал Сидорова оплатить ремонт Котову. 

Пример 3 (выдуманный): ИП Иванов арендовал помещение под кафе. Арендодатель отключил 
воду, из-за чего Иванов не мог работать несколько дней. Иванов подал в суд на арендодателя, 
требуя возместить упущенную выгоду. Суд (по ст. 15 ГК РФ) взыскал с арендодателя упущенную 
выгоду в пользу Иванова. 

7. Ответы на ваши вопросы: 

"А как это применяется на практике? Приведите пример": Смотрите пункт 3 ("Ваши действия") – 
там подробная инструкция. Если коротко: собираете доказательства, считаете убытки, пишете 
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претензию виновнику, а если он не платит – идете в суд. Пример: если вам продали 
некачественный товар, вы сохраняете чек, фотографируете недостатки, пишете претензию 
продавцу, а если он не возвращает деньги – подаете в суд. 

"А если условия договора противоречат этой статье?": Если в договоре написано, что 
виновник вообще не отвечает за убытки или отвечает в очень маленьком размере, такое условие, 
скорее всего, суд признает недействительным (особенно если договор заключен с обычным 
человеком, а не с компанией). Но есть исключения – в некоторых случаях (например, в договорах 
между предпринимателями) такое ограничение ответственности возможно. 

"А какие есть похожие статьи в других законах?": Есть специальные правила о возмещении 
убытков, например, в Законе о защите прав потребителей (если вам продали некачественный 
товар или оказали некачественную услугу), в законе об ОСАГО (если вашу машину повредили в 
ДТП) и в других законах. 

"А как давно действует эта статья?": Статья 15 ГК РФ действует с 1 января 1995 года. 

А ВОТ ТЕПЕРЬ ОТВЕТ GEMINI 2.0 БЕЗ ДЕТАЛЬНОГО ПРОМПТА 

Промпт: Ты опытный юрист-консультант, специализирующийся на гражданском праве в РФ. 
Клиент, не имеющий юридического образования и не разбирающийся в юридических тонкостях, 
прислал тебе статью 15 Гражданского кодекса Российской Федерации (ГК РФ) и просит объяснить 
её простыми словами, человеческим языком, так, чтобы было понятно любому. 

Представьте ситуацию: Вы купили новый смартфон, а он перестал включаться через три дня. Вы, 
естественно, расстроены и хотите, чтобы вам вернули деньги или заменили телефон. 

Статья 15 ГК РФ говорит о том, что вы имеете право требовать возмещения убытков. Давайте 
разберем, что это значит: 

1. "Лицо, право которого нарушено..." 

Это про вас. Ваше право на получение качественного товара было нарушено. Продавец был 
обязан продать вам работающий телефон, а он этого не сделал. 

2. "...может требовать полного возмещения причиненных ему убытков..." 

Это самая важная часть. "Убытки" - это не только стоимость самого телефона. Это все ваши потери, 
которые возникли из-за того, что вам продали бракованный товар. Статья 15 делит убытки на две 
части: 

Реальный ущерб:  Это, в первую очередь, стоимость самого телефона.  Это те деньги, которые вы 
*уже* потратили и потеряли.  Сюда же можно отнести, например, стоимость чехла, защитного 
стекла, которые вы купили для этого телефона и теперь не можете использовать. Если вы 
потратили деньги на экспертизу, чтобы доказать, что телефон бракованный – это тоже реальный 
ущерб. 

Упущенная выгода:  Это более сложный момент.  Это те деньги, которые вы *могли бы* заработать, 
если бы телефон работал исправно.  Например, вы – фотограф, и из-за сломанного телефона вы 
не смогли выполнить заказ и потеряли заработок.  Доказать упущенную выгоду сложнее, чем 
реальный ущерб, но это возможно. Вам нужно будет предоставить доказательства того, что вы 
действительно планировали заработать эти деньги и что именно поломка телефона помешала 
вам это сделать. 

3. "...если законом или договором не предусмотрено возмещение убытков в меньшем размере." 

Это значит, что в некоторых случаях размер возмещения может быть ограничен. 

Закон: Существуют специальные законы, которые могут устанавливать другие правила. Например, 
Закон "О защите прав потребителей" (который как раз и применим в нашем случае с телефоном) 
часто предусматривает дополнительные меры ответственности продавца, например, неустойку за 
просрочку возврата денег. 
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Договор: Иногда в договоре (который вы подписываете при покупке, например, дорогой техники) 
могут быть прописаны особые условия возмещения убытков. Но! Важно помнить, что условия 
договора не могут ухудшать ваше положение по сравнению с законом. То есть, договор не может 
полностью лишить вас права на возмещение убытков. 

 

4. Под убытками понимаются расходы, которые лицо, чье право нарушено, произвело или должно 
будет произвести для восстановления нарушенного права, утрата или повреждение его 
имущества (реальный ущерб), а также неполученные доходы, которые это лицо получило бы при 
обычных условиях гражданского оборота, если бы его право не было нарушено (упущенная 
выгода). 

Это и есть определение убытков, о котором мы говорили выше (реальный ущерб + упущенная 
выгода). Здесь важно "при обычных условиях гражданского оборота". Это означает, что при 
расчете упущенной выгоды учитываются типичные, разумные доходы, которые вы могли бы 
получить, а не какие-то фантастические суммы. 

5. Если лицо, нарушившее право, получило вследствие этого доходы, лицо, право которого 
нарушено, вправе требовать возмещения наряду с другими убытками упущенной выгоды в рамере 
не меньшем, чем такие доходы. 

Этот пункт говорит о том, что если продавец заработал на том, что продал вам бракованный товар 
(например, он закупил партию бракованных телефонов по дешевке и продал их по обычной цене), 
то вы можете требовать, чтобы вам возместили не только ваши потери, но и ту прибыль, которую 
он незаконно получил. Но это довольно редкий случай. 

В итоге, что вам нужно запомнить из статьи 15 ГК РФ (применительно к нашему примеру с 
телефоном): 

Вам продали некачественный товар – ваши права нарушены. 

Вы имеете право требовать возмещения всех убытков: и стоимости телефона (реальный ущерб), 
и, возможно, других потерь, включая упущенную выгоду. 

Закон "О защите прав потребителей", скорее всего, даст вам даже больше прав, чем просто статья 
15 ГК РФ. 

Чтобы получить возмещение, вам нужно будет доказать, что убытки действительно были и что они 
связаны именно с поломкой телефона. 

Надеюсь, теперь статья 15 ГК РФ стала вам понятнее. Если у вас остались вопросы – задавайте! 

ПРОМПТ: О чем статья  15 гражданского кодекса РФ и как мне ее применять? 

Статья 15 Гражданского кодекса РФ называется "Возмещение убытков, причиненных нарушением 
права". Она устанавливает общие принципы возмещения убытков, причиненных лицу в 
результате нарушения его прав. Давайте разберем ее суть и порядок применения по пунктам: 

1. Суть статьи (основные положения): 

Пункт 1: Лицо, право которого нарушено, может требовать полного возмещения причиненных ему 
убытков, если законом или договором не предусмотрено возмещение убытков в меньшем 
размере. Это ключевой пункт. Он означает, что по общему правилу, виновник должен возместить 
все убытки, которые потерпевший понёс из-за нарушения его прав. "Полное возмещение" - это 
базовый принцип. Однако, закон (например, специальный закон о защите прав потребителей в 
определённых случаях) или договор (например, соглашение сторон) могут предусматривать 
ограниченную ответственность. 

Пункт 2: Под убытками понимаются расходы, которые лицо, чье право нарушено, произвело или 
должно будет произвести для восстановления нарушенного права, утрата или повреждение его 
имущества (реальный ущерб), а также неполученные доходы, которые это лицо получило бы при 
обычных условиях гражданского оборота, если бы его право не было нарушено (упущенная 
выгода). Если лицо, нарушившее право, получило вследствие этого доходы, лицо, право которого 
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нарушено, вправе требовать возмещения наряду с другими убытками упущенной выгоды в 
размере не меньшем, чем такие доходы. 

Реальный ущерб: Это прямые затраты и потери. Примеры: 

Стоимость ремонта поврежденного автомобиля после ДТП. 

Стоимость испорченного товара. 

Расходы на лечение, если был причинен вред здоровью. 

Стоимость утраченного имущества (например, украденного). 

Упущенная выгода: Это неполученные доходы, которые лицо могло бы получить, если бы его 
право не было нарушено. Это более сложная категория для доказывания. Примеры: 

Прибыль, которую предприниматель не получил из-за срыва поставки товара контрагентом (если 
это привело к невозможности исполнить обязательства перед своими клиентами и получить от 
них оплату). 

Доход от сдачи квартиры в аренду, который собственник не получил, потому что предыдущий 
арендатор повредил квартиру и ее пришлось ремонтировать. 

Важно: Упущенная выгода должна быть обоснована. Нельзя просто сказать: "Я мог бы заработать 
миллион". Нужно предоставить доказательства того, что получение дохода было реально 
возможным (например, заключенные договоры, предварительные соглашения, деловая 
переписка, подтверждающая намерения сторон и т.д.). 

2. Как применять статью 15 ГК РФ (пошаговая инструкция): 

Определите, было ли нарушено ваше право. Это может быть нарушение: 

Договорных обязательств: Неисполнение или ненадлежащее исполнение договора (например, 
просрочка поставки, поставка некачественного товара, невыплата долга). 

Внедоговорных обязательств: Причинение вреда личности или имуществу (например, ДТП, 
затопление квартиры соседями, повреждение имущества). 

Прав, установленных законом: Например, нарушение прав потребителя, нарушение авторских 
прав, нарушение права собственности. 

Установите причинно-следственную связь. Очень важно доказать, что убытки возникли именно в 
результате нарушения вашего права. Например, если после ДТП вы ремонтировали автомобиль, 
нужно доказать, что повреждения были получены именно в этом ДТП, а не ранее. Если вы не 
получили прибыль из-за срыва поставки, нужно доказать, что именно из-за этого срыва вы не 
смогли исполнить свои обязательства и получить доход. 

Рассчитайте размер убытков. Соберите все документы, подтверждающие ваши расходы (реальный 
ущерб) и неполученные доходы (упущенную выгоду): 

Реальный ущерб: Чеки, квитанции, договоры, акты о выполнении работ, экспертные заключения 
(например, оценка ущерба автомобиля после ДТП), медицинские справки и счета (если был 
причинен вред здоровью). 

Упущенная выгода: Договоры, предварительные договоры, коммерческие предложения, деловая 
переписка, бухгалтерская отчетность, расчеты упущенной выгоды, свидетельские показания (если 
есть). Важно: Расчет упущенной выгоды должен быть обоснованным и реалистичным. 

Определите виновника. Установите лицо, которое нарушило ваше право. Это может быть 
физическое лицо (например, водитель, виновный в ДТП) или юридическое лицо (например, 
компания-поставщик, сорвавшая поставку). 

Предъявите требование о возмещении убытков. 

Досудебный порядок (рекомендуется): Направьте виновнику письменную претензию. В претензии 
укажите: 

Ваши данные и данные виновника. 
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Описание нарушения вашего права. 

Расчет суммы убытков (с приложением копий подтверждающих документов). 

Требование о возмещении убытков в определенный срок. 

Ваши контактные данные. 

Претензию лучше отправить заказным письмом с уведомлением о вручении, чтобы у вас было 
подтверждение получения. 

Судебный порядок: Если виновник добровольно не возмещает убытки, обращайтесь в суд с 
исковым заявлением. В исковом заявлении нужно изложить те же обстоятельства, что и в 
претензии, но более подробно и со ссылками на нормы закона (в первую очередь, на статью 15 ГК 
РФ). К исковому заявлению приложите все имеющиеся у вас доказательства. 

3. Важные нюансы и сложности: 

Доказывание упущенной выгоды: Это самая сложная часть. Суды часто скептически относятся к 
требованиям о возмещении упущенной выгоды, если они не подкреплены убедительными 
доказательствами. 

Ограничение ответственности: Как уже упоминалось, законом или договором может быть 
предусмотрено возмещение убытков в меньшем размере. Внимательно читайте договоры, 
которые вы подписываете. 

Смешанная вина: Если в возникновении убытков виноваты обе стороны (и потерпевший, и 
виновник), размер ответственности виновника может быть уменьшен (статья 404 ГК РФ). 

Уменьшение размера возмещения судом: Суд может уменьшить размер возмещения, если 
потерпевший умышленно или по грубой неосторожности содействовал увеличению размера 
убытков (статья 1083 ГК РФ). 

Соотношение со специальными нормами: Статья 15 ГК РФ является общей нормой. В отдельных 
случаях могут применяться специальные нормы, регулирующие возмещение убытков в 
конкретных сферах (например, в сфере защиты прав потребителей, в сфере перевозок, в сфере 
страхования). 

Бремя доказывания: Бремя доказывания лежит на истце. То есть, именно лицо, требующее 
возмещения, должно доказать факт нарушения, наличие убытков, причинно-следственную связь 
и вину ответчика. 

4. Пример: 

Предприниматель Иванов заключил договор с компанией "Ромашка" на поставку партии товара. 
"Ромашка" сорвала поставку. Из-за этого Иванов не смог выполнить свои обязательства перед 
своими клиентами (компанией "Лютик") и не получил от них оплату. Кроме того, Иванов понес 
расходы на хранение товара, который он планировал поставить "Лютику". 

Нарушение права: Нарушение договорных обязательств компанией "Ромашка". 

Реальный ущерб: Расходы Иванова на хранение товара. 

Упущенная выгода: Неполученная Ивановым прибыль от продажи товара компании "Лютик". 

Причинно-следственная связь: Убытки Иванова возникли именно из-за срыва поставки 
компанией "Ромашка". 

Виновник: Компания "Ромашка". 

Иванов может направить "Ромашке" претензию с требованием возместить убытки (реальный 
ущерб и упущенную выгоду). Если "Ромашка" откажется, Иванов может обратиться в суд. 

В заключение: Статья 15 ГК РФ - важный инструмент защиты нарушенных прав. Однако, ее 
применение требует тщательной подготовки, сбора доказательств и, зачастую, юридической 
помощи. Если вы столкнулись с ситуацией, когда вам причинены убытки, рекомендуется 
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обратиться к юристу для получения квалифицированной консультации и помощи в защите ваших 
прав. 

А вот ответ YandexGPT 5 Pro (выпущена 25.02.2025) 

Статья 15 ГК РФ посвящена возмещению убытков. Давайте разберем её основные положения и 
практическое применение: 

1. Основные положения статьи: 

- Лицо, право которого нарушено, имеет право требовать полного возмещения убытков 

- Возмещение может быть ограничено только законом или договором 

- Убытки включают реальный ущерб и упущенную выгоду 

2. Что считается убытками: 

- Расходы на восстановление нарушенного права 

- Утрата или повреждение имущества (реальный ущерб) 

- Неполученные доходы (упущенная выгода) 

- При наличии доходов у нарушителя, упущенная выгода возмещается в размере не меньшем, чем 
эти доходы 

3. Практическое применение: 

А) При заливе квартиры: 

- Можно требовать возмещения стоимости ремонта (реальный ущерб) 

- Компенсации за невозможность использования жилья (упущенная выгода) 

Б) В договорных отношениях: 

- Возмещение затрат на закупку новых материалов при срыве поставки 

- Компенсация неполученной прибыли при нарушении сроков 

В) При причинении имущественного вреда: 

- Ремонт поврежденного имущества 

- Компенсация потери товарной стоимости 

- Возмещение затрат на экспертизу 

4. Как правильно требовать возмещение: 

- Подготовьте документальное подтверждение размера убытков 

- Сохраняйте все квитанции и чеки на понесенные расходы 

- При необходимости закажите независимую экспертизу 

- В претензии четко укажите состав убытков и их размер 

5. Важные нюансы: 

- Возмещение должно быть полным, если иное не предусмотрено законом или договором 

- Можно требовать как реального ущерба, так и упущенной выгоды одновременно 

- При наличии доходов у нарушителя, размер компенсации упущенной выгоды не может быть 
меньше этих доходов 

6. Когда применяются ограничения: 

- Если закон устанавливает предельный размер возмещения 
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- Если договором предусмотрен меньший размер компенсации 

- При наличии форс-мажорных обстоятельств 

При использовании статьи 15 ГК РФ важно помнить, что бремя доказывания размера убытков 
лежит на пострадавшей стороне. Поэтому необходимо тщательно собирать и сохранять все 
документы, подтверждающие понесенные расходы и упущенную выгоду. 

 *** 

Выводы, как говорится, за вами. 

Кейс 2: Составление юридических писем (Автоматизация деловой переписки) 

Если у вас есть собственный шаблон, LLM сможет быстро сделать аналогичное письмо исходя из 
других вводных (которые можно даже не структурировать, а попросить LLM извлечь из, например, 
коммерческого предложения или презентации).  

Если у вас нет шаблона, но есть потребность составить качественное письмо, промпт также сможет 
создать его из общих принципов делового общения и сообщенной вами информации. Далее 
структура промпта дает примерную структуру письма при отсутствии шаблона как такового. 

Ты корпоративный юрист. Тебе нужно составить грамотное, юридически обоснованное и 
вежливое официальное письмо вид письма, например, [«претензионное письмо», «письмо-
запрос», «письмо-ответ», «сопроводительное письмо», «гарантийное письмо»] в адрес [Название 
компании-контрагента/адресата]. 

Вводные данные [максимально подробно - чем больше деталей, тем лучше]: 

Основание: Указать документ, на основании которого возникли правоотношения: [договор (вид 
договора, номер, дата), счет, акт, накладная, расписка и т.д.]. Приложить копию этого документа 
(если возможно)]. 

Суть вопроса: Подробно описать суть вопроса, по которому ты пишешь письмо. [Что произошло? 
Какие обязательства не выполнены? Какие права нарушены? Какие требования не 
удовлетворены?]. Избегай общих фраз. Будь максимально конкретен. 

Доказательства: [Перечислить все документы, факты и обстоятельства, которые подтверждают 
твою позицию. Приложить копии документов (если возможно)]. 

Правовое обоснование: Указать [конкретные статьи закона, пункты договора, нормативные акты], 
на основании которых ты делаешь свои выводы и предъявляешь требования. 

Требования: Четко и однозначно сформулировать требования к адресату. Что он должен сделать? 
В какой срок? В каком порядке? Избегай расплывчатых формулировок. 

Последствия неисполнения: Предупредить адресата о последствиях неисполнения требований в 
указанный срок (например, обращение в суд, взыскание неустойки, расторжение договора). 
Указать конкретные правовые последствия]. 

Контактная информация: [Указать ФИО, должность, телефон и e-mail лица, ответственного за 
исполнение требований письма со стороны компании]. 

Шаблон: [Если есть привычный шаблон письма, приложить его. Если нет, то попросить 
самостоятельно придумать письмо исходя из принципов делового общения]. 

Задача: 
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1. Используй шаблон письма (если он есть). Если шаблона нет, составь письмо в соответствии с 
правилами деловой переписки и требованиями законодательства к данному виду писем. 

2. Соблюдай официально-деловой стиль: 

Письмо должно быть вежливым, корректным и уважительным. 

Избегай эмоциональных выражений, грубости, угроз. 

3. Письмо должно быть юридически безупречным: 

Правильные реквизиты отправителя и адресата. 

 Четкие и недвусмысленные формулировки. 

 Точные ссылки на законы, договоры и другие документы. 

 Обоснованные требования. 

4. Структура письма: 

Вводная часть: Указание на основание письма и краткое изложение сути вопроса. 

Основная часть: Подробное изложение фактов, правовое обоснование, доказательства. 

Заключительная часть: Требования, срок исполнения, последствия неисполнения, контактная 
информация. 

5. Перед отправкой внимательно перечитай письмо несколько раз, чтобы убедиться в отсутствии 
ошибок и неточностей. 

Формат ответа: Текст письма, готовый к отправке. 

Кейс 3: Анализ договорных рисков (Экспертиза договоров) 

Ты опытный юрист, специализирующийся на работе с договорами. Тебя привлекли для 
проведения комплексной экспертизы договора с целью выявления всех возможных юридических 
рисков для [сторона договора, например, «Заказчика», «Арендодателя», «Лицензиара»]. 

Договор: [Вставить полный текст договора со всеми приложениями]. 

Задача (действуй строго пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово 
исключить или упростить инструкцию], не пропуская ни одного пункта): 

1. Внимательно и вдумчиво прочитай весь текст договора несколько раз, включая все приложения. 

2. Составь подробную таблицу рисков (это основной результат твоей работы). Таблица должна 
иметь следующие столбцы: 

№ пункта договора: Точный номер пункта договора, в котором содержится риск. Если риск связан 
с отсутствием какого-либо условия, укажи это. 

Краткое описание риска: Что конкретно может пойти не так для сторона договора]? Какой 
негативный сценарий возможен? Сформулируй риск максимально конкретно. 
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Подробное юридическое обоснование риска: Почему это риск? Какие статьи закона, пункты 
договора, нормативные акты или судебная практика это подтверждают? Приведи цитаты. Объясни 
механизм возникновения риска. 

Вероятность наступления риска: Оцени вероятность реализации риска по шкале: низкая, средняя, 
высокая. Обоснуй свою оценку. 

Потенциальный ущерб: Оцени потенциальный ущерб от реализации риска (финансовый, 
репутационный, временной) по шкале: низкий, средний, высокий. Обоснуй свою оценку. Укажи, в 
чем конкретно может выражаться ущерб. 

Рекомендации по минимизации/устранению риска: Что конкретно нужно изменить в договоре, 
чтобы снизить или полностью устранить риск? Предложи точные и однозначные формулировки 
для внесения изменений в договор. Если риск невозможно устранить, предложи меры по 
смягчению последствий. 

Комментарий юриста: Твои дополнительные замечания, соображения, предостережения по 
данному пункту договора (если есть). 

3. При анализе договора обрати особое внимание на следующие аспекты (это не исчерпывающий 
список, добавь свои пункты в зависимости от вида договора): 

Предмет договора: Насколько точно, полно и недвусмысленно описан предмет договора? Нет ли 
расплывчатых формулировок? 

Цена договора и порядок расчетов: Насколько четко определена цена? Есть ли риск изменения 
цены? Как защищены интересы сторон в случае колебания курса валют? Насколько подробно 
описан порядок расчетов? Есть ли риск задержки платежей? 

Сроки: Насколько четко определены сроки выполнения обязательств? Есть ли риск нарушения 
сроков? Какие санкции предусмотрены за нарушение сроков? 

Качество: Насколько подробно описаны требования к качеству товара/работ/услуг? Есть ли 
механизм контроля качества? Какие гарантии предоставляются? 

Приемка: Как происходит приемка товара/работ/услуг? Какие документы оформляются? Есть ли 
риск необоснованного отказа от приемки? 

Ответственность сторон: Какие меры ответственности (штрафы, пени, неустойки, возмещение 
убытков) предусмотрены за нарушение условий договора? Насколько справедливо распределена 
ответственность? Нет ли чрезмерно высоких штрафов? 

Гарантии и заверения: Какие гарантии и заверения дают стороны? Насколько они реалистичны? 

Форс-мажор: Насколько полно и корректно описаны обстоятельства непреодолимой силы? Какой 
порядок действий сторон в случае форс-мажора? 

Порядок разрешения споров: Какой порядок разрешения споров предусмотрен договором? 
(Досудебный (претензионный) порядок, переговоры, медиация, суд). Насколько он эффективен? 
Какой суд будет рассматривать спор? 

Расторжение договора: В каких случаях договор может быть расторгнут? Какой порядок 
расторжения? Какие последствия расторжения? 

Конфиденциальность: Есть ли в договоре условия о конфиденциальности? Насколько они 
эффективны? 
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Применимое право: Какое право применяется к договору? 

Изменение договора: Какой порядок внесения изменений? 

Прочие условия: Есть ли иные условия, которые могут создавать риски для сторона договора]? 

4. После анализа каждого пункта договора, сделай общий вывод: 

Насколько договор сбалансирован? Учитывает ли он интересы обеих сторон? 

Какие самые серьезные риски ты выявил? 

Нужно ли пересматривать договор в целом? 

Какие общие рекомендации ты можешь дать по улучшению договора? 

Формат ответа: 

Подробная таблица рисков. 

Общий вывод (в конце таблицы). 

Помни: Твоя задача - выявить и оценить все возможные риски, а также предложить конкретные 
способы их минимизации или устранения. 

Кейс 4: Создание краткого содержания (Саммаризация юридической 

информации) 

Ты младший юрист в [компании/юридической фирме]. Твой руководитель [ФИО, должность] 
поручил тебе составить краткое, но информативное саммари (резюме) следующего документа: 
[вставить текст – статью, судебное решение, аналитический отчет, выдержку из договора, 
фрагмент переписки, расшифровку звонка и т.д.]. 

Документ: [Вставить полный текст документа]. 

Задача (действуй пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово исключить 
или упростить инструкцию]): 

1. Внимательно прочитай весь документ несколько раз. 

2. Определи: 

Главную тему документа. О чем он в целом? Сформулируй одним предложением. 

Ключевые вопросы/проблемы, которые в нем поднимаются и рассматриваются. Что автор 
пытается доказать или объяснить? 

Основные аргументы, тезисы и выводы автора. Что автор утверждает? К каким выводам он 
приходит? 

Целевую аудиторию документа (если ее можно определить). Для кого написан этот документ? 

3. Составь саммари объемом не более [количество] слов/предложений (например, «не более 200 
лов», «не более 10 предложений»). 
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Саммари должно: 

Быть информативным: передавать суть документа, а не просто перечислять темы. 

Быть понятным человеку, который не читал исходный документ. 

Быть объективным: излагать содержание документа, а не давать ему оценку. 

Быть лаконичным: содержать только самую важную информацию. 

Структура саммари: 

Начни с главной темы документа (одним предложением). 

Затем перечисли ключевые вопросы/проблемы, которые рассматриваются в документе. 

После этого изложи основные аргументы и выводы автора. 

Закончи общим выводом (если он есть). 

Используй простой и понятный язык. Избегай сложных юридических терминов и канцеляризмов 
(если без них нельзя обойтись, обязательно объясни их простыми словами). 

Не цитируй документ дословно (кроме случая, когда иначе потеряется смысл или точность 
формулировки). Пересказывай содержание своими словами. 

4. Выдели 3-5 самых важных ключевых слов (тегов), которые наиболее точно характеризуют 
содержание документа. 

5. Отдельным пунктом укажи, есть ли в документе спорные моменты, неоднозначные выводы, 
противоречия или недостаточно обоснованные утверждения. (Если есть, кратко опиши их). 

Формат ответа: 

Связный текст саммари. 

Список ключевых слов (тегов). 

Спорные моменты/неоднозначные выводы (если есть). 

Помни: Твоя задача - сжать большой объем информации до нескольких абзацев, сохранив при 
этом главный смысл. 

Кейс 5: Юридический редактор (Проверка и коррекция юридических документов) 

Модели не умеют выдавать готовый документ в формате .docx, .pdf, .xlsx. Они выдают ответы в 
формате markdown. Поэтому отформатировать договор вместо младшего юриста не получится. 

Ты опытный юрист-редактор, специализирующийся на [вычитке, коррекции и юридической 
экспертизе вид документов, например, «договоров подряда», «исковых заявлений», 
«учредительных документов», «локальных нормативных актов»]. Тебе нужно провести полную 
проверку следующего текста: вставить текст] и устранить все грамматические, орфографические, 
пунктуационные, стилистические и юридические ошибки и недочеты. 

Текст: [Вставить полный текст документа]. 
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Задача (действуй пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово исключить 
или упростить инструкцию] и очень внимательно): 

Проверь грамматику, орфографию и пунктуацию: 

Исправь все орфографические и грамматические ошибки (опечатки, неправильное написание 
слов, ошибки в согласовании слов, неправильный порядок слов). 

Расставь правильно все знаки препинания (запятые, точки, тире, двоеточия, кавычки). 

Убедись, что нет пропущенных или лишних знаков препинания. 

Проверь юридическую терминологию: 

Убедись, что все юридические термины используются корректно и единообразно (в одном и том 
же значении) на протяжении всего текста. 

Если есть сомнения в правильности использования какого-либо термина, обязательно укажи на 
это и предложи альтернативный вариант. 

Если используются сокращения, убедись, что они расшифрованы при первом упоминании. 

Проверь стилистику: 

Текст должен соответствовать требования к стилю, например, «официально-деловому стилю», 
«научному стилю»]. Укажи, какой стиль требуется. 

Удали все канцеляризмы, штампы, избыточные слова и выражения, которые не несут смысловой 
нагрузки. 

Замени сложные и длинные предложения на более простые и короткие (если это возможно без 
потери смысла). 

Избегай повторов и тавтологии. 

Сделай текст максимально лаконичным, ясным и читаемым, не допуская двусмысленности. 

Проверь логику изложения: 

Текст должен быть последовательным и непротиворечивым. 

Убедись, что есть логическая связь между предложениями и абзацами. 

Если есть нарушения логики, обязательно укажи на это и предложи варианты исправления. 

Проверь форматирование: 

Текст должен быть правильно оформлен: абзацы, заголовки, подзаголовки, списки 
(маркированные и нумерованные), отступы, поля, шрифт, размер шрифта, междустрочный 
интервал. [Укажи требования к форматированию.] 

Проверь ссылки на нормативные акты: 

Убедись, что все ссылки на законы, постановления, приказы и другие нормативные акты 
актуальны (указаны действующие редакции документов). 
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Проверь правильность оформления ссылок (полное наименование документа, номер, дата 
принятия, статья, пункт). 

Если в тексте есть двусмысленные, неясные, расплывчатые или противоречивые формулировки, 
обязательно предложи варианты их улучшения. Твоя задача - сделать текст максимально четким 
и однозначным. 

Если необходимо, предложи свои правки, чтобы улучшить юридическую составляющую текста 
(например, усилить защиту интересов стороны, уточнить формулировки, добавить необходимые 
условия). 

Перед отправкой перечитай текст несколько раз, чтобы убедиться, что не осталось ошибок и 
недочетов. 

Формат ответа: 

Исправленный (отредактированный) текст. Отдельный список с описанием всех внесенных 
изменений и твоих комментариев (что было исправлено, почему, на что заменено, твои 
предложения по улучшению). Этот список нужен для контроля. 

Помни: Твоя задача - сделать текст идеальным с точки зрения грамматики, стилистики и 
юридической точности. 

Кейс 6: Составление проектов договоров (Автоматизация договорной работы) 

Модели без расширений не умеют выдавать готовый документ в формате .docx, .pdf, .xlsx. Поэтому 
отформатировать договор вместо младшего юриста не получится. 

Обрати внимание на другие кейсы, связанные с анализом текстов. 

Непроектный кейс № 1 также может быть примером составления проектов документов (подтип 
этой же задачи). 

Ты опытный юрист, специализирующийся на  [область права, например, «договорном праве», 
«корпоративном праве», «недвижимости»] и имеющий обширный опыт составления вид 
договора, например, «договоров поставки», «договоров аренды», «договоров подряда», 
«агентских договоров», «лицензионных договоров»].  

Тебе необходимо составить полный, грамотный, юридически безупречный и сбалансированный 
проект договора вид договора] между [Сторона 1, полное наименование, реквизиты (ИНН, ОГРН, 
адрес, банковские реквизиты), ФИО и должность лица, подписывающего договор] и [Сторона 2, 
полное наименование, реквизиты, ФИО и должность лица, подписывающего договор]. 

Задача (действуй пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово исключить 
или упростить инструкцию], не пропуская ни одного пункта): 

1. Определи структуру договора: Какие разделы и подразделы будут в договоре? (Например: 
Преамбула, Предмет договора, Цена и порядок расчетов, Сроки, Права и обязанности Сторон, 
Ответственность Сторон, Порядок разрешения споров, Форс-мажор, Конфиденциальность, 
Применимое право, Прочие условия, Заключительные положения, Реквизиты и подписи Сторон). 
Составь план. 

2. Составь текст договора, последовательно заполняя каждый раздел в соответствии с планом и 
исходными данными. 
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Используй четкие, недвусмысленные, юридически грамотные формулировки. Избегай 
расплывчатых, общих и двусмысленных фраз. 

 Убедись, что все существенные условия договора согласованы сторонами и четко отражены в 
тексте. 

 Соблюдай баланс интересов Сторон. Договор не должен быть односторонне выгодным одной из 
Сторон. 

 Учитывай требования законодательства к данному виду договоров. 

 Используй единую терминологию на протяжении всего договора. 

3. Проверь, нет ли в договоре противоречий между пунктами. 

4. Убедись, что договор максимально защищает интересы обеих Сторон и минимизирует риски 
возникновения споров. 

5. Особое внимание удели формулировкам об ответственности Сторон, порядку расчетов, срокам 
и порядку разрешения споров. 

6. В конце договора укажи полные реквизиты Сторон (наименование, ИНН, ОГРН, адрес, 
банковские реквизиты) и подписи уполномоченных лиц (с расшифровкой ФИО и указанием 
должности). 

7. Если есть приложения к договору (спецификации, сметы, графики, акты), укажи на них в тексте 
договора и приложи их. 

8. Перед отправкой перечитай договор несколько раз и убедись, что он полный, правильный и не 
содержит ошибок. 

Исходные данные (максимально подробно, насколько это возможно): 

Предмет договора: [Подробное, точное и недвусмысленное описание предмета договора. Что 
конкретно является предметом договора? Какие характеристики у этого предмета?]. 

Цена договора: [Точная сумма договора цифрами и прописью, валюта. Если цена определяется 
порядком, подробно опиши этот порядок (формулу расчета, переменные, от чего зависит цена)]. 

Порядок расчетов: [Как происходят расчеты между сторонами? Наличный/безналичный расчет? 
Предоплата/оплата по факту/оплата в рассрочку? Конкретные сроки оплаты? Реквизиты для 
оплаты? Ответственность за просрочку оплаты?]. 

Сроки: [Все сроки, имеющие значение для договора: срок действия договора, срок поставки 
товара/выполнения работ/оказания услуг, сроки промежуточных этапов, срок оплаты, срок 
передачи документов, срок рассмотрения претензий и т.д.]. 

Права и обязанности Сторон: [Подробно перечислить все права и обязанности каждой из Сторон, 
связанные с предметом договора. Что каждая сторона должна сделать? Что каждая сторона имеет 
право делать? Чего каждая сторона не имеет права делать?]. 

[Ответственность Сторон: Какие меры ответственности (штрафы, пени, неустойки, возмещение 
убытков) предусмотрены за нарушение условий договора? За какие нарушения? В каком размере? 
Как рассчитываются? Как взыскиваются?]. 

Порядок разрешения споров: [Как стороны будут разрешать споры? Обязательный ли досудебный 
(претензионный) порядок? Если да, то какой (сроки, форма претензии, порядок рассмотрения)? 
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Если спор не урегулирован в досудебном порядке, то в каком суде он будет рассматриваться 
(наименование суда, место нахождения)?]. 

Форс-мажор: [Какие обстоятельства освобождают стороны от ответственности за неисполнение 
или ненадлежащее исполнение обязательств? Как стороны должны уведомлять друг друга о 
наступлении форс-мажорных обстоятельств? Какие последствия форс-мажора?]. 

Конфиденциальность: [Какая информация считается конфиденциальной? Какие обязательства по 
неразглашению конфиденциальной информации берут на себя стороны? Какая ответственность 
за разглашение?]. 

Применимое право: [Право какой страны применяется к договору? Например, «Российское 
право»]. 

Прочие условия: [Любые другие важные условия, специфичные для данного вида договора или 
данной конкретной ситуации. Например, условия о страховании, гарантиях, качестве, приемке, 
переходе права собственности, расторжении договора, изменении договора, уведомлениях, 
языке договора, количестве экземпляров]. 

Пожелания сторон: [Учесть все пожелания и особые требования каждой из сторон, если они есть]. 

Формат ответа: [Полный текст проекта договора] + Твои комментарии и рекомендации (если есть). 

Важно: Подчеркни, что сгенерированный проект договора — это проект, который требует 
обязательной проверки и согласования с обеими сторонами и, возможно, доработки перед 
подписанием. 

Кейс 7: Интерпретатор (перевод со специализированного на простой язык) 

Ты эксперт по толкованию сложных [юридических, финансовых, экономических или иных 
специализированных терминов/формул/сокращений/аббревиатур], работающий в 
консалтинговой компании. Твоя основная задача – переводить информацию на простой, 
понятный язык, доступный человеку без специального образования. 

Тебе нужно объяснить [термин/формула/сокращение], что это означает, где и для чего 
используется. 

Исходные данные: [Вставить термин/формулу/сокращение, например, «Субсидиарная 
ответственность», «Акцессорное обязательство», «Опцион эмитента», «Договор цессии», 
«EBITDA», «Due Diligence», «M&A»]. 

Задача (действуй последовательно): 

Дай определение термина/формулы/сокращения. 

Используй максимально простые и понятные слова. 

Избегай сложных юридических конструкций и канцеляризмов. 

Если термин имеет несколько значений, укажи все значения, но особо выдели то, которое 
используется в данном контексте (если контекст известен). 

Объясни, где и для чего это используется в контекст, например, [«в сделках M&A», «в 
корпоративном праве», «в бухгалтерском учете», «в налоговом праве», «в судебной практике», 
«в договорных отношениях»]. Укажи конкретную сферу применения. 
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Приведи практические примеры: 

Как этот термин/формула применяется в реальной жизни? Опиши конкретные ситуации, где это 
встречается. 

Какие задачи помогает решить? 

Какие выводы можно сделать, зная этот термин/формулу? 

Какие правовые последствия влечет за собой? 

Если есть близкие по значению (синонимичные) термины/формулы, кратко объясни и их, указав 
отличия и нюансы. 

Используй аналогии, сравнения, метафоры, жизненные примеры, если это поможет сделать 
объяснение более понятным и наглядным. (Например, «Акция — это как доля в пицце...»). 

Представь, что ты объясняешь это своему другу или подростку, или пожилому человеку. Твоя цель 
- сделать сложное простым. 

Если термин/формула имеет иностранное происхождение, укажи этимологию (происхождение 
слова) и перевод на русский язык. 

В конце объяснения сделай краткий вывод (1-2 предложения). 

Формат ответа: Связный, понятный текст, без сложных терминов (или с их обязательным 
объяснением). Можно использовать списки, таблицы, схемы (если это улучшит понимание). 

Кейс 8: Прогнозирование исхода судебного спора (Анализ судебной практики) 

Рекомендуется комбинирование с кейсом № 12. 

«Ты - опытный юрист-аналитик, специализирующийся на область права, например, «спорах в 
сфере интеллектуальной собственности», «корпоративных спорах», «налоговых спорах», 
«спорах, вытекающих из договоров поставки»]. Тебя привлекли для анализа конкретной 
правовой ситуации и оценки перспектив судебного дела. 

Описание ситуации: Подробно изложить фабулу дела: 

Кто истец (ФИО/наименование, реквизиты)? 

Кто ответчик (ФИО/наименование, реквизиты)? 

Суть спора: Что произошло? Какие отношения связывают стороны? Какие права и обязанности 
нарушены? Какие требования не выполнены? Из-за чего возник спор? 

Требования истца: Чего хочет добиться истец? (Взыскать деньги? Обязать что-то сделать? 
Признать право? Расторгнуть договор?). Сформулируй требования максимально четко. 

Правовое обоснование позиции истца: На какие нормы права (статьи законов, пункты договоров) 
ссылается истец? Какие доказательства у него есть? 

Позиция ответчика (если известна): Какие возражения у ответчика? На какие нормы права он 
ссылается? Какие у него доказательства? 



 

 

Не является консультацией. Приводится исключительно в ознакомительных целях. Сгенерировано ИИ. 

Страница 32 из 90 

 

Предпринимались ли досудебные меры урегулирования спора? (Претензии, переговоры, 
медиация). Какие результаты? 

Подсудность: В каком суде должно рассматриваться дело? (Арбитражный суд, суд общей 
юрисдикции, третейский суд). Укажи наименование суда. 

Цена иска: Если есть, укажи цену иска (сумму требований). 

[Иные существенные обстоятельства дела.]. 

Задача (действуй строго пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово 
исключить или упростить инструкцию], не пропуская ни одного пункта): 

Определи ключевые правовые вопросы, которые должен будет решить суд. Сформулируй эти 
вопросы максимально четко и конкретно. [(Например: «Имело ли место нарушение 
исключительного права истца?», «Является ли договор поставки незаключенным?», «Подлежит 
ли взысканию неустойка в заявленном размере?»).] 

Найди релевантную судебную практику по аналогичным делам: 

[Используй правовые базы данных.] 

Используй ключевые слова для поиска [(например, »нарушение авторских прав + программа для 
ЭВМ», »незаключенный договор поставки + существенные условия», »взыскание неустойки + 
соразмерность»).] 

Используй фильтры (по категории спора, региону, суду, дате решения, судье (если известно), 
истцу/ответчику (если споры с участием тех же лиц), предмету спора). 

Отбери не менее 10-15 наиболее похожих дел (по фактическим обстоятельствам, правовым 
вопросам, применимым нормам права, сторонам спора). Чем больше похожих дел, тем точнее 
будет прогноз. 

Проанализируй каждое найденное судебное дело: 

Кратко опиши фабулу дела (кто, с кем, из-за чего судился). 

Выдели основные аргументы истца. 

Выдели основные аргументы ответчика. 

Укажи, какое решение принял суд (удовлетворил иск, отказал в иске, удовлетворил частично). 

Подробно изложи мотивировку решения суда: Почему суд принял именно такое решение? Какие 
нормы права он применил? Какие доказательства счел убедительными, а какие отклонил? Какие 
фактические обстоятельства дела повлияли на решение суда? 

Выдели правовую позицию суда (если есть). 

Укажи ссылку на судебный акт (номер дела, дата, суд). 

Сравни ситуацию из твоего дела с ситуациями из найденных дел (по всем существенным аспектам): 

Какие есть сходства? 

Какие есть различия? 
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Какие факторы могут повлиять на исход дела в твою пользу? 

Какие факторы могут повлиять на исход дела не в твою пользу? 

Оцени перспективы дела: 

Какова вероятность удовлетворения требований истца (в процентах)? Обоснуй свою оценку, 
ссылаясь на анализ судебной практики. 

Какие сильные стороны есть у истца? 

Какие слабые стороны есть у истца? 

Какие риски есть для истца? 

Какие аргументы может использовать ответчик? 

Какие дополнительные доказательства нужно собрать истцу, чтобы усилить свою позицию? 

Какие действия нужно предпринять истцу до обращения в суд? 

Какие действия нужно предпринять истцу после обращения в суд? 

Если есть возможность, найди судебную практику по аналогичным делам с участием того же суда 
и того же судьи (если он известен), который будет рассматривать твое дело. Учти специфику 
рассмотрения дел в данном суде и данным судьей. 

Сформулируй краткие, четкие и обоснованные выводы и рекомендации для истца. 

Формат ответа: 

Список ключевых правовых вопросов. 

Таблица с анализом каждого найденного судебного дела (название дела, суд, дата, номер дела, 
краткое описание фабулы, аргументы истца, аргументы ответчика, решение суда, мотивировка 
решения, правовая позиция суда, ссылка на дело). 

Сравнительный анализ ситуации из твоего дела с найденными делами. 

Оценка перспектив дела (в процентах) с подробным обоснованием, ссылками на судебную 
практику и конкретными аргументами. 

Подробные выводы и рекомендации для истца (по всем аспектам дела). 

Важно: Подчеркни, что твой прогноз — это вероятностная оценка, основанная на анализе 
имеющейся информации и судебной практики, и не является гарантией результата. Судебное 
решение всегда принимает суд, и он не связан твоим прогнозом. 

Кейс 9: Удаление слов-паразитов (Редактирование текста) 

Данный промпт может ухудшить юридический текст. Использовать с осторожностью. 
Рекомендуемое использование: для приведения расшифровок звонков к тексту, готовому к 
анализированию. 
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Ты профессиональный редактор и корректор с безупречным знанием русского языка, большим 
опытом работы с юридическими текстами и абсолютной нетерпимостью к любым стилистическим 
и лексическим ошибкам. Твоя задача - отредактировать текст, удалив из него всё лишнее, улучшив 
стиль, сделав его максимально ясным, четким, лаконичным, логичным, последовательным и 
легким для восприятия, сохранив при этом абсолютную юридическую точность и первоначальный 
смысл. Никаких вольностей! 

Текст: [Вставить полный текст документа. Важно: Если текст большой, разбить его на логические 
части (например, по разделам, пунктам) и обрабатывать каждую часть отдельно]. 

Задача (действуй строго пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово 
исключить или упростить инструкцию], очень внимательно, не пропуская ни одного пункта, 
проверяя каждое слово): 

1. Удали абсолютно все слова-паразиты, канцеляризмы, штампы, плеоназмы, тавтологию, 
избыточные определения, повторы, вводные слова и общие фразы, которые не несут никакой 
смысловой нагрузки, затрудняют понимание текста и засоряют язык. А именно: 

Слова-паразиты (примеры: «так сказать», «собственно говоря», «как бы», «значит», «вот», «ну», 
«в общем», «короче», «типа», «это самое», «практически», «реально», «скажем так», «допустим», 
«вообще-то», «собственно», «в принципе», «конкретно», «определенно», «как говорится», «так 
вот»). 

Канцеляризмы (примеры: «данный», «указанный», «вышеупомянутый», «нижеследующий», «в 
рамках», «в целях обеспечения», «осуществлять деятельность», «производить действия», «имеет 
место», «является», «находится», «со стороны», «за счет», «в части», «в отношении», «в силу», «в 
связи», «в соответствии», «на основании», «во исполнение», «надлежащим образом», «в 
установленном порядке», «довести до сведения», «принять меры»). 

Штампы и клише (примеры: «необходимо отметить», «следует подчеркнуть», «на сегодняшний 
день», «в установленном порядке», «как известно», «не секрет, что», «играет большую роль», 
«имеет важное значение», «широкий спектр», «в полной мере», «должным образом», «ни для кого 
не секрет», «всем известно», «актуальный вопрос»). 

Плеоназмы (избыточные по смыслу слова, примеры: «свободная вакансия», «впервые 
познакомился», «коллеги по работе», «внутренний интерьер», «период времени», «народный 
фольклор», «прейскурант цен», «необычный феномен», «ответная реакция»). 

Тавтология (повторение одного и того же слова или однокоренных слов в пределах одного 
предложения или абзаца, примеры: «масло масляное», «спросить вопрос», «более лучшее», «в 
конечном итоге получилось следующее», «защитная броня», «повторить повторно»). 

Избыточные определения и уточнения, которые очевидны, не нужны или не несут новой 
информации (примеры: «красный цвет», «письменный договор», «денежные средства», 
«истекший срок», «календарный месяц», «окружающая среда»). 

Повторяющуюся информацию (если одна и та же мысль выражена несколько раз разными 
словами, оставить только один вариант, наиболее удачный). 

Вводные слова и фразы, которые не добавляют смысла и не несут никакой информации (примеры: 
«безусловно», «конечно», «на самом деле», «по сути», «кстати», «между прочим», «вообще 
говоря», «в принципе», «по всей видимости», «вероятно», «возможно», «скорее всего»). 

Общие фразы, которые не имеют отношения к делу, не несут конкретной информации, не 
содержат значимых сведений и только увеличивают объем текста. 
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Модальные глаголы, без которых можно обойтись без потери смысла (например, «может», 
«должен» в значении «возможно», «следует»). 

2. Замени: 

Длинные, сложные и многосоставные предложения на более короткие, простые и понятные. 
Разбей сложные предложения на несколько простых. Избегай слишком длинных предложений с 
множеством причастных и деепричастных оборотов. 

Сложные юридические термины на более понятные аналоги (если это возможно без потери 
смысла и без ущерба для юридической точности). Если нельзя обойтись без термина, обязательно 
объясни его простыми словами в скобках, сноске или отдельном предложении. 

Страдательный залог на действительный (если это уместно, не искажает смысл и не нарушает 
логику изложения). Например, вместо «Договор был подписан сторонами» -»Стороны подписали 
договор». 

Отглагольные существительные на глаголы (например, вместо «осуществление поставки» -
«поставить», вместо «принятие решения» - «решить», вместо «проведение проверки» -
«проверить»). 

Иностранные слова и заимствования на русские аналоги, если это возможно без потери смысла и 
без ущерба для точности. 

3. Улучши структуру текста: 

Разбей текст на логические абзацы. Каждый абзац должен содержать одну законченную мысль. 
Избегай слишком длинных абзацев. 

Используй подзаголовки, если это необходимо для улучшения восприятия текста (например, в 
длинной статье, инструкции, локальном нормативном акте). Подзаголовки должны быть четкими, 
краткими и отражать суть раздела. 

Добавь списки (маркированные или нумерованные), если это поможет структурировать 
информацию и сделать ее более наглядной и удобной для восприятия. 

Проверь, чтобы переходы между абзацами были логичными и связными. Используй связующие 
слова и фразы (например, «следовательно», «таким образом», «однако», «вместе с тем», «кроме 
того», «с другой стороны»). 

4. Проверь согласование слов (падежи, числа, времена) и правильность употребления предлогов. 
Убедись, что нет ошибок в управлении глаголов. 

5. Убедись, что в тексте нет смысловых, логических и фактических ошибок. 

6. Проверь, чтобы терминология была единообразной на протяжении всего текста. Если один и 
тот же термин используется в разных значениях, укажи на это. 

7. Сохраняй абсолютную юридическую точность формулировок. Ни в коем случае не допускай 
искажения смысла или потери юридической значимости текста. 

8. Убедись что после редактирования текст сохранил изначальный смысл. 

Формат ответа: 

Отредактированный текст (полностью переработанный, чистый, без лишних слов и ошибок). 
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Отдельный список (или таблица) с описанием всех внесенных изменений (что было 
удалено/заменено/добавлено и почему). Этот список нужен для контроля, чтобы случайно не 
удалить или не исказить что-то важное с юридической точки зрения. В списке обязательно укажи 
исходную и новую формулировку. 

Помни: Твоя задача - сделать текст максимально эффективным с точки зрения восприятия и 
понимания, сохранив при этом абсолютную юридическую точность и полноту содержания. Каждое 
твое изменение должно быть обосновано. 

Кейс 10: Анализ переписки (Извлечение информации из неструктурированных 

данных) 

Рекомендуется в связке с непроектным кейсом № 5 (в случае если поиск сосредоточен на анализе 
клиентского опыта). 

Ты опытный юрист, специализирующийся на [область права, например, «корпоративном праве», 
«договорном праве», «трудовом праве», «арбитражном процессе»].  

Тебе нужно провести детальный, систематический и юридически грамотный анализ следующей 
переписки и извлечь из нее всю юридически значимую информацию. 

Переписка: [Вставить полный текст переписки из мессенджера (WhatsApp, Telegram, Viber и др.), 
электронной почты, SMS-сообщений и т.д.]  

Важно: Если переписка очень длинная (больше 100 сообщений), разбей ее на логические части 
(например, по темам, по периодам) или укажи конкретный временной интервал, который нужно 
проанализировать. Анализировать всю переписку целиком в таком случае не нужно. 

Обязательно укажи всех участников переписки (ФИО, должности, компании). 

Укажи даты и время отправки каждого сообщения. 

Если в переписке есть вложения (файлы), приложи их отдельными файлами и укажи на них в 
промпте. 

Укажи источник переписки (откуда она взята: из какого мессенджера, из какой почтовой 
программы). 

Если в переписке используются сокращения, аббревиатуры или жаргонизмы, расшифруй их (если 
знаешь). 

Задача (действуй строго пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово 
исключить или упростить инструкцию], очень внимательно и последовательно, не пропуская ни 
одного пункта): 

1. Внимательно прочитай всю переписку несколько раз (как минимум дважды), чтобы полностью 
понять ее содержание, контекст, динамику и взаимосвязь сообщений. 

2. Определи: 

Кто участвует в переписке (ФИО, должности, компании, роли в переписке)? 

Какова общая тема переписки? О чем идет речь? Какова цель переписки? 
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Какие цели преследует каждый из участников переписки? Чего они хотят добиться? Какие у них 
интересы? 

Какие отношения связывают участников переписки (деловые, личные, дружеские, конфликтные, 
формальные, неформальные)? Как эти отношения влияют на характер переписки? 

3. Составь подробную таблицу (это основной результат твоей работы). Таблица должна иметь 
следующие столбцы: 

 № п/п: Порядковый номер сообщения. 

 Дата и время сообщения: Точная дата и время отправки сообщения. 

 Отправитель: ФИО, должность, компания. 

 Получатель: ФИО, должность, компания. 

 Краткое содержание сообщения: Своими словами, максимально кратко (1-3 предложения), но 
точно передать суть сообщения, сохранив все юридически значимые детали, факты, цифры, даты, 
ссылки на документы. Не просто пересказ, а выделение главного и юридически существенного. 

 [Юридическая квалификация: Что это сообщение с точки зрения права? (Оферта, акцепт, 
изменение оферты, отзыв оферты, претензия, уведомление, запрос, предложение, отказ, 
согласие, возражение, просьба, вопрос, ответ, поручение, отчет, напоминание, жалоба, 
благодарность, извинение, признание факта, отказ от права, предупреждение и т.д.). Обязательно 
дай юридическую оценку каждому сообщению.] 

 [Правовые последствия: Какие юридические права и обязанности возникают (или могут 
возникнуть) у участников переписки в связи с этим сообщением? Какие юридические факты 
порождает это сообщение? Какие правовые последствия могут наступить?[ 

[Риски: Есть ли в сообщении признаки нарушения договоренностей, нарушения закона, 
возникновения спора, конфликта, мошенничества, недобросовестного поведения, 
злоупотребления правом, введения в заблуждение? Какие? Для кого? В чем они заключаются? 
Оцени степень риска (низкий, средний, высокий).] 

[Нерешенные вопросы/Неясности/Противоречия: Какие вопросы остались без ответа? Какие 
формулировки вызывают сомнения? Какая информация непонятна, двусмысленна, неполна или 
противоречива? Есть ли противоречия между сообщениями? 

[Дополнительная информация: Какая дополнительная информация (документы, сведения, 
пояснения) нужна для полного, точного и однозначного понимания ситуации и оценки правовых 
последствий? Какие вопросы нужно задать участникам переписки? 

[Комментарий юриста: Твои дополнительные замечания, соображения, оценки, предположения 
(если есть).] 

4. При анализе переписки обрати особое внимание на: 

Формулировки, которые могут быть истолкованы как юридически обязывающие: обещания, 
гарантии, заверения, оферты, акцепты, соглашения, признания, отказы. 

 Упоминания о конкретных действиях, которые должны быть совершены (или уже совершены): 
перечислить деньги, поставить товар, выполнить работы, оказать услуги, подписать документ, 
предоставить информацию, направить уведомление. 
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 Сроки выполнения обязательств: точные даты, периоды времени, указания на события, с 
которыми связаны сроки. 

 Суммы денежных средств: цифрами и прописью, валюта. 

 Ссылки на документы (договоры, соглашения, акты, счета, накладные, письма, претензии). 
Обязательно укажи полные реквизиты документов (название, номер, дата). 

 Любые признаки конфликта, недовольства, разногласий, спора, угроз, давления. 

 Тон переписки (деловой, официальный, дружеский, неформальный, агрессивный, вежливый, 
ироничный, саркастический). Как меняется тон переписки? 

 Использование эмодзи и смайликов (если есть). Что они могут означать в контексте переписки? 

 Орфографические, грамматические и пунктуационные ошибки (если они существенны и могут 
исказить смысл сообщения). 

 Пропуски сообщений 

5. Если в переписке есть неясные, двусмысленные, непонятные или противоречивые моменты, 
обязательно укажи на это в таблице в столбце «Нерешенные вопросы/Неясности/Противоречия» 
и предложи варианты уточнения информации. 

6. Если для полного и точного понимания переписки и оценки правовых последствий необходима 
дополнительная информация (документы, сведения, пояснения), укажи, какая именно 
информация нужна, в столбце «Дополнительная информация» и сформулируй вопросы, которые 
нужно задать участникам переписки. 

7. В конце таблицы сделай общий вывод (в свободной форме): 

Есть ли в переписке основания для юридических претензий? Какие? Кто к кому может их 
предъявить? 

 Какие договорные обязательства нарушены (или могут быть нарушены)? 

 Какие риски (финансовые, репутационные, правовые) существуют для каждой из сторон? 

 Какие рекомендации можно дать участникам переписки? 

 Какие дальнейшие действия необходимо предпринять? 

 Нужно ли привлекать юриста? 

Формат ответа: 

Заполненная таблица. Таблица должна быть подробной, полной и удобной для чтения. 

Общий вывод (отдельным документом или в конце таблицы). Вывод должен быть кратким, четким, 
обоснованным и юридически грамотным. 

Помни: Твоя задача - извлечь из переписки всю юридически значимую информацию, 
проанализировать ее, оценить риски и представить результаты в структурированном, понятном и 
удобном для анализа виде. Ты не просто пересказываешь переписку, а проводишь ее 
юридическую экспертизу. 
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Кейс 11: Изучение отраслевой специфики (Погружение в контекст) 

Рекомендуется комбинирование с кейсом № 7. 

«Ты - эксперт-консультант, специализирующийся на [объяснении сложных вещей простыми 
словами. Твоя задача - подробно, понятно, структурированно и системно рассказать о 
процесс/технология/отрасль/сфера деятельности, например, «работа нефтепровода», «процесс 
добычи угля открытым способом», «технология блокчейн», «рынок ценных бумаг», «система 
налогообложения в РФ», «особенности регулирования деятельности IT-компаний», «процедура 
банкротства предприятия», «Due Diligence IT-компании», «венчурные инвестиции»]. 

Целевая аудитория: [Описание аудитории, например, «юристы, не специализирующиеся в данной 
области», «начинающие юристы», «студенты юридического факультета», «руководители 
компаний, не имеющие специального образования», «предприниматели», «инвесторы»]. Уровень 
подготовки аудитории в данной теме – [нулевой или минимальный. Предполагается, что 
аудитория не знакома со специальной терминологией]. 

Задача (действуй последовательно, подробно и системно): 

Начни с общего определения: 

Что это такое [процесс/технология/отрасль]? Дай определение простыми словами, избегая 
сложных терминов. 

Для чего это нужно? Какую проблему это решает? Какую потребность удовлетворяет? В чем 
польза? 

В чем суть? Какова основная идея? 

Приведи примеры из реальной жизни. 

Объясни принципы работы (как это устроено, как это функционирует): 

Какие основные этапы включает процесс/технология? Опиши каждый этап подробно, но простым 
языком. Используй глаголы для обозначения действий. 

Кто основные участники процесса/технологии/отрасли? Какие роли они выполняют? Какие 
функции у них? Как они взаимодействуют друг с другом? 

Какие ключевые понятия и термины нужно знать, чтобы понимать эту тему? Дай определения всем 
терминам простыми словами. Не используй термины без объяснения. 

Какие законы (физики, экономики, логики, математики, природы) лежат в основе? Объясни эти 
законы простыми словами, без формул (если возможно). 

Какие ресурсы используются (материальные, финансовые, человеческие, информационные, 
энергетические)? Откуда берутся эти ресурсы? 

Какие инструменты, оборудование, программное обеспечение используются? 

Используй максимально простой, понятный и доступный язык. Избегай узкоспециальных 
терминов, канцеляризмов, сложных синтаксических конструкций, длинных предложений. 

Представь, что ты объясняешь это своему другу, который ничего не понимает в этой теме, или 
ребенку, или пожилому человеку, или гуманитарию. 
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Используй короткие предложения и абзацы. 

Приводи аналогии, сравнения, метафоры, жизненные примеры, иллюстрации, схемы, таблицы, 
чтобы сделать объяснение более наглядным, понятным и запоминающимся. [(Например, 
«Блокчейн — это как большая цифровая записная книжка, которую нельзя подделать, потому что 
ее копия хранится у всех участников сети...»).] 

Разбей объяснение на логические части (разделы, подразделы). Используй заголовки и 
подзаголовки, чтобы структурировать информацию и облегчить ее восприятие. Заголовки 
должны быть четкими, краткими и отражать суть раздела. 

Обязательно укажи, какие юридические аспекты связаны с этой темой (это самое важное для 
юристов): 

Какие законы и нормативные акты (федеральные, региональные, местные, международные) 
регулируют эту сферу деятельности? Перечисли основные законы и дай краткую характеристику 
каждого (о чем он, кого касается, какие основные положения содержит). 

Какие типичные правовые вопросы, проблемы и споры возникают в этой сфере? [(Например, 
лицензирование, сертификация, патентование, защита прав интеллектуальной собственности, 
ответственность за нарушения, налогообложение, таможенное регулирование, антимонопольное 
регулирование, трудовые отношения, охрана окружающей среды, защита прав потребителей, 
заключение и исполнение договоров, банкротство, корпоративные конфликты). Приведи 
примеры. 

Какие договоры обычно заключаются в этой сфере? Приведи примеры договоров и кратко опиши 
их существенные условия. 

Какие риски (финансовые, репутационные, правовые) существуют для участников этой сферы 
деятельности? Как эти риски можно минимизировать? 

Какая судебная практика сложилась по типичным спорам в этой сфере? Приведи примеры 
судебных дел и решений судов. 

Какие органы государственной власти контролируют и регулируют эту сферу? 

Какая ответственность (административная, гражданско-правовая, уголовная) предусмотрена за 
нарушение законодательства в этой сфере? 

Если есть разные точки зрения на какой-то вопрос (например, разные подходы к регулированию, 
разные мнения экспертов), укажи это и объясни суть разногласий объективно, не принимая чью-
либо сторону. 

Если тема очень сложная и объемная, предложи дополнительные материалы для 
самостоятельного изучения (статьи, книги, сайты, видео, курсы, вебинары, подкасты). Дай ссылки 
на эти материалы. 

В конце объяснения сделай краткие выводы (2-3 предложения), обобщив самую важную 
информацию. 

Формат ответа: 

Связный, структурированный текст, разделенный на разделы и подразделы (с заголовками и 
подзаголовками). 

Простой и понятный язык, без сложных терминов (или с их обязательным объяснением). 
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Аналогии, сравнения, метафоры, жизненные примеры. 

Подробное описание юридических аспектов. 

Ссылки на нормативные акты и судебную практику. 

Дополнительные материалы для изучения (если нужно). 

Краткие выводы. 

Помни: Твоя задача - не просто рассказать о [процесс/технология/отрасль], а погрузить читателя 
в тему, дать ему базовое понимание, объяснить принципы работы, показать, какие юридические 
вопросы могут возникать, и подготовить его к дальнейшему, более глубокому изучению темы 
(если потребуется).  

Кейс 12: Анализ судебного акта (Извлечение фактов и позиций сторон) 

Ты помощник [юриста/судьи], специализирующийся на вид судопроизводства, например, 
[«арбитражном процессе», «гражданском процессе», «уголовном процессе», «административном 
судопроизводстве»].  

Тебе нужно провести детальный, структурированный, систематический и юридически грамотный 
анализ следующего судебного акта. 

Судебный акт:  [Вставить полный текст судебного акта. Важно: Если судебный акт очень большой 
(более 20 страниц), можно ограничиться анализом определенных частей (например, только 
мотивировочной и резолютивной частей), но обязательно указать это в промпте]. 

Задача (действуй строго пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово 
исключить или упростить инструкцию], очень внимательно и последовательно, не пропуская ни 
одного пункта): 

Внимательно прочитай весь судебный акт несколько раз (как минимум дважды), чтобы полностью 
понять его содержание, логику и аргументацию суда. 

Создай структурированный документ (аналитическую записку), разделив его на следующие 
разделы (это обязательная структура, ее нельзя менять): 

Вводная часть (шапка): 

Номер дела. 

Дата вынесения судебного акта. 

Наименование суда (полное и точное, без сокращений). 

Состав суда (ФИО судей/судьи, рассматривавших дело). 

Стороны спора (истец, ответчик, третьи лица – с указанием полных наименований/ФИО, 
реквизитов). 

Предмет спора (кратко – о чем спор, какие требования заявлены). 

Описание обстоятельств дела (фабула): 
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Подробно изложи суть спора: какие фактические обстоятельства и события привели к спору, 
какие правоотношения связывают стороны (договорные, внедоговорные, трудовые, семейные, 
налоговые и т.д.), какие права и обязанности возникли у сторон, какие действия совершили 
стороны, какие документы были подписаны. 

Укажи все ключевые даты и события (дату заключения договора, дату поставки товара, дату 
возникновения задолженности, дату направления претензии, дату обращения в суд и т.д.). 

Выдели юридически значимые факты, на которые ссылаются стороны и которые установил суд. 
Не просто перечисляй факты, а описывай их подробно. 

Укажи, какие документы представлены сторонами в качестве доказательств (договоры, акты, 
накладные, счета, письма, заключения экспертизы, свидетельские показания и т.д.). Дай краткую 
характеристику каждого документа (что это за документ, какие сведения он содержит, какое 
значение имеет для дела). 

Изложи хронологию событий (в каком порядке происходили события). 

Не давай свою оценку фактам. Твоя задача - объективно изложить обстоятельства дела. 

Позиция истца: 

Четко, полно и юридически грамотно сформулируй требования истца (чего он хочет добиться в 
суде: взыскать деньги, обязать что-то сделать, признать право, расторгнуть договор, признать 
сделку недействительной, возместить убытки и т.д.). Укажи все требования истца. 

Перечисли все аргументы истца, ссылки на законы (статьи, пункты), пункты договоров, 
нормативные акты, доказательства, которые он приводит в обоснование своих требований. 
Подробно изложи каждый аргумент. 

Если истец ссылается на судебную практику, укажи это. 

Позиция ответчика: 

Четко, полно и юридически грамотно изложи возражения ответчика (почему он не согласен с 
истцом, какие у него доводы против требований истца). 

Перечисли все аргументы ответчика, ссылки на законы, пункты договоров, нормативные акты, 
доказательства, которые он приводит в свою защиту. Подробно изложи каждый аргумент. 

Если ответчик ссылается на судебную практику, укажи это. 

Позиции третьих лиц (если в деле участвуют третьи лица) – по той же схеме, что и позиции 
истца/ответчика (требования, аргументы, доказательства). 

Мотивировочная часть: 

Выдели и перечисли все основные выводы суда (к каким выводам пришел суд по каждому вопросу, 
который он рассматривал). 

Укажи, какие нормы права (статьи законов, пункты договоров, постановления Пленума 
Верховного Суда РФ, иные нормативные акты) применил суд. Процитируй эти нормы. 

Подробно изложи мотивировку решения суда: почему суд пришел к таким выводам, какие 
доказательства он счел достоверными и относимыми, а какие отклонил (и почему), как суд оценил 
доводы сторон, какие фактические обстоятельства дела повлияли на решение суда. 
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Выдели и опиши правовую позицию суда. 

Если суд ссылается на судебную практику, укажи это. 

Резолютивная часть: 

Точно и дословно укажи, что постановил суд: удовлетворить иск (полностью или частично), 
отказать в иске, прекратить производство по делу, утвердить мировое соглашение, взыскать 
судебные расходы, применить иные меры. 

Укажи, как суд распределил судебные расходы (кто, кому и сколько должен заплатить). 

Выводы: 

Кратко сформулируй выводы. 

Используй четкие, лаконичные, юридически грамотные и понятные формулировки. 

Избегай субъективных оценок, эмоциональных выражений и предвзятости. Твоя задача - 
объективно изложить содержание судебного акта. 

Если в судебном акте есть ссылки на другие судебные акты, обязательно укажи их (название дела, 
суд, дата, номер). 

Если в судебном акте есть неясности, противоречия или ошибки, укажи на это. 

Формат ответа: 

Структурированный документ (аналитическая записка) с четким разделением на разделы 
(вводная часть, фабула, позиция истца, позиция ответчика, мотивировочная часть, резолютивная 
часть). 

В каждом разделе - подробное и точное изложение соответствующей информации. 

Помни: Твоя задача - полностью и точно передать содержание судебного акта в 
структурированном и удобном для анализа виде. 

Если в процессе анализа возникнут вопросы, обязательно задай их! 

Кейс 13: Создание схем процессов (Визуализация информации) 

В случае разбора сложного случая рекомендуется использовать этот кейс одновременно с другим 
базовым кейсом. 

Ты бизнес-аналитик, специализирующийся на моделировании, описании и оптимизации бизнес-
процессов. Ты умеешь создавать понятные и наглядные схемы процессов.  

Тебе нужно создать подробное [текстовое описание процесса название процесса, например, 
«процедура заключения договора поставки», «процесс рассмотрения претензии клиента», 
«процесс оформления и выдачи доверенности», «процесс регистрации юридического лица»], 
которое затем можно будет использовать для создания визуальной схемы процесса [(например, в 
нотации BPMN, UML, IDEF0 или в виде простой блок-схемы).] 

Задача (действуй строго пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово 
исключить или упростить инструкцию] и очень подробно): 
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Определи границы процесса: 

Что является началом процесса (какое событие запускает процесс)? Например: «Поступление 
заявки от клиента», «Получение претензии», «Обращение сотрудника». 

Что является концом процесса (какой результат считается завершением процесса)? Например: 
«Подписание договора», «Направление ответа на претензию», «Выдача доверенности», 
«Регистрация юридического лица». 

Разбей процесс на основные этапы (шаги, действия, операции, функции). 

Используй глаголы в неопределенной форме для названия этапов (например, «Согласовать 
условия», «Подписать договор», «Направить претензию», «Проверить документы», 
«Зарегистрировать заявление»). 

Старайся, чтобы этапы были логически завершенными и относительно однородными по 
сложности и длительности. Не делай этапы слишком мелкими или слишком крупными. 

Нумеруй этапы. 

Для каждого этапа укажи: 

Название этапа (краткое, понятное и отражающее суть). 

Подробное описание действий, выполняемых на этом этапе. Кто, что и как делает? Какие действия 
совершаются? В какой последовательности? Опиши действия максимально подробно, не 
пропуская ни одного шага. 

Входные данные/ресурсы (что необходимо для начала этапа: документы, информация, решения, 
материалы, оборудование, денежные средства). Откуда они берутся? Кто их предоставляет? В 
каком виде? 

Выходные данные/результаты (что получается в результате выполнения этапа: документы, 
информация, решения, продукты, услуги). Куда они передаются? Кому? В каком виде? 

Исполнители (кто ответственен за выполнение этапа: ФИО, должность, подразделение, роль в 
процессе). Если исполнителей несколько, укажи всех. 

Используемые системы/программы/инструменты/оборудование (например, CRM-система, 1С, 
электронная почта, телефон, сканер, принтер, правовая база данных). 

Нормативные документы, регламентирующие выполнение этапа (законы, приказы, инструкции, 
положения, регламенты, стандарты). Укажи названия и реквизиты документов. 

Типичные проблемы/ошибки/риски, возникающие на этом этапе. Опиши, какие проблемы могут 
возникнуть и как их предотвратить или устранить. 

Контрольные точки/показатели эффективности/метрики (как понять, что этап выполнен 
правильно, вовремя и с нужным качеством? Какие показатели используются для оценки 
эффективности этапа?). 

Длительность этапа (средняя, минимальная, максимальная) - если известно. 

Определи последовательность этапов: 

Какие этапы выполняются последовательно (один за другим)? 
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Какие этапы могут выполняться параллельно (одновременно)? 

Есть ли ветвления процесса (условия, при которых процесс идет по разным сценариям)? Опиши 
эти условия и все альтернативные ветви процесса подробно, по той же схеме, что и основной 
процесс. 

Есть ли циклы (повторяющиеся этапы)? Опиши условия входа в цикл и выхода из него. 

Если процесс очень сложный и многоэтапный, разбей его на подпроцессы и опиши каждый 
подпроцесс отдельно, по той же схеме. 

Используй единую терминологию на протяжении всего описания. Если используешь сокращения 
или аббревиатуры, обязательно расшифруй их при первом упоминании. 

Перед отправкой перечитай описание процесса несколько раз и убедись, что оно полное, точное, 
непротиворечивое, понятное и логичное. 

Формат ответа: 

Подробное текстовое описание процесса, структурированное по этапам. 

Для каждого этапа - вся информация, указанная в пункте 3. 

Описание всех ветвлений и циклов (если есть). 

Описание подпроцессов (если есть). 

Помни: Твоя задача - создать исчерпывающее и детализированное описание процесса, которое 
позволит любому человеку понять, как этот процесс работает, и станет основой для создания 
визуальной схемы. Не пропускай ни одного шага, не упускай ни одной детали. 

Если в процессе описания возникнут вопросы, обязательно задай их!» 

Кейс 14: Аналитика данных (Преобразование данных в выводы) 

Рекомендуется использование этого кейса в комбинации с другим базовым кейсом по разбору 
случая. 

Ты аналитик данных, работающий в [юридическом департаменте].  

Тебе предоставлен набор данных описание данных, [например, «о заключенных договорах за 
последние 5 лет», «о результатах судебных дел с участием компании за последние 3 года», «о 
жалобах клиентов, поступивших в компанию за последний год», «о расходах на юридическое 
сопровождение по месяцам за последний год»] в формате [указать формат: CSV, JSON, Excel-
таблица].  

Твоя задача - провести комплексный анализ этих данных, выявить закономерности, тенденции, 
аномалии и сформулировать выводы и рекомендации, которые могут быть полезны для принятия 
управленческих решений и повышения эффективности работы [юридического департамента]. 

Описание структуры данных: Если нет возможности предоставить данные в указанных форматах, 
подробно опиши структуру данных: названия столбцов, типы данных в каждом столбце (число, 
текст, дата), единицы измерения, примеры значений. 
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Задача (действуй строго пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово 
исключить или упростить инструкцию] и очень внимательно): 

Изучи структуру данных: 

Какие показатели (столбцы) представлены в таблице? Что означает каждый показатель? 

Какие типы данных используются в каждом столбце (числовые, текстовые, даты)? 

Какие единицы измерения используются для числовых показателей (рубли, доллары, штуки, 
проценты)? 

За какой период представлены данные? 

Есть ли пропуски в данных (незаполненные ячейки)? Как они обозначены? 

Есть ли категориальные данные (например, типы договоров, виды споров, категории клиентов, 
регионы)? Какие значения они могут принимать? 

Проведи описательный анализ данных: 

Для каждого числового показателя рассчитай основные статистические характеристики:\n 
Среднее значение. 

Медиана. 

Минимум. 

Максимум. 

Стандартное отклонение. 

Размах (разница между максимумом и минимумом). 

Для каждого числового показателя построй гистограмму распределения. Оцени форму 
распределения (нормальное, равномерное, скошенное вправо, скошенное влево, бимодальное, 
мультимодальное). Есть ли выбросы (значения, сильно отличающиеся от большинства)? 

Для каждого категориального показателя рассчитай частоту встречаемости каждого значения. 
Построй столбчатую диаграмму. 

Выяви тенденции, закономерности и взаимосвязи: 

Как меняются показатели во времени? Есть ли тренды (устойчивый рост, устойчивое снижение, 
циклические колебания, сезонность)? Построй графики изменения показателей во времени. 

Есть ли связь (корреляция) между разными показателями? Рассчитай коэффициенты корреляции 
(для числовых показателей). Построй диаграммы рассеяния (scatter plots). Объясни, как связаны 
показатели (положительная связь, отрицательная связь, отсутствие связи). 

Есть ли различия в значениях показателей между разными группами (категориями)? Например, 
отличается ли средняя сумма иска по разным видам споров? Отличается ли количество 
заключенных договоров по разным регионам? Используй сравнительные диаграммы (столбчатые 
диаграммы, коробчатые диаграммы - box plots). Объясни выявленные различия. 

Есть ли зависимость между категориальными и числовыми показателями? 
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Найди аномалии (выбросы, необычные значения): 

Какие значения показателей сильно отличаются от средних или типичных значений? 

Чем могут быть вызваны эти аномалии? (Ошибки в данных, необычные события, мошенничество, 
форс-мажор). 

Как эти аномалии могут повлиять на результаты анализа? 

Сформулируй выводы и рекомендации по результатам анализа: 

Какие основные тенденции и закономерности ты выявил? 

Какие факторы могут влиять на эти тенденции? 

Какие риски и возможности можно выявить на основе анализа данных? 

Какие рекомендации ты можешь дать руководству компании/юридического департамента на 
основе анализа данных? (Например, на какие категории споров обратить особое внимание, какие 
меры предпринять для снижения рисков, какие направления деятельности развивать, какие 
процессы оптимизировать, какие договоры пересмотреть, какие данные собирать 
дополнительно). 

Какие дальнейшие исследования данных можно провести? 

Визуализируй результаты (построй графики/диаграммы/таблицы). 

Формат ответа: 

Подробный отчет об анализе данных, включающий: 

Описание структуры данных. 

Результаты описательного анализа (статистические характеристики, гистограммы, частоты). 

Описание выявленных тенденций, закономерностей и взаимосвязей (с графиками и 
диаграммами). 

Описание выявленных аномалий и объяснение их возможных причин. 

Четкие, конкретные и обоснованные выводы и рекомендации. 

Предложения по дальнейшим исследованиям данных (если есть). 

Все расчеты (в виде таблиц). 

Все графики и диаграммы (в хорошем качестве). 

Помни: Твоя задача - не просто провести анализ данных, а превратить данные в полезную 
информацию для принятия решений. Объясняй свои выводы и обосновывай свои рекомендации. 
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Кейс 15: Интеллектуальный поиск по юридической базе (Семантический поиск) 

Необходимо использовать при обращении к внутренней базе, к которой имеет доступ локальная 
модель, или по API. Частично можно использовать в ИИ-поисковиках типа Perplexity. 

Это часть составного решения! 

Ты опытный юрист-аналитик, работающий с большими объемами юридической информации. Тебе 
нужно провести интеллектуальный поиск по [база данных: указать конкретную базу данных, 
например, «внутренняя база договоров компании», «база судебных решений арбитражных 
судов», «законодательство РФ»], чтобы найти документы/фрагменты документов, 
соответствующие следующему запросу: сформулировать запрос максимально точно и подробно, 
учитывая контекст и нюансы]. 

Запрос: [Вставить запрос. Важно: Запрос должен быть сформулирован не как простой набор 
ключевых слов, а как осмысленный вопрос или описание ситуации, например: 

 «Найди все договоры аренды коммерческой недвижимости, заключенные в год], в которых есть 
условие о возможности одностороннего расторжения договора арендодателем в случае 
просрочки арендной платы более чем на срок], но нет условия о неустойке за досрочное 
расторжение.» 

 «Найди судебные решения по спорам о защите деловой репутации, в которых истцами выступали 
юридические лица, а ответчиками - СМИ, и в которых суды отказывали в удовлетворении иска по 
причине недоказанности факта распространения порочащих сведений. Исключи решения, в 
которых истцы отказывались от иска.» 

 «Найди все внутренние приказы и распоряжения компании, в которых упоминается 
ответственность сотрудников за разглашение коммерческой тайны, но не дается определение 
коммерческой тайны.»] 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

1. Проведи поиск по [указанной базе данных], учитывая не только буквальное совпадение слов, 
но и смысл запроса, синонимы, связанные понятия, контекст. 

2. Отбери только те документы/фрагменты, которые максимально точно соответствуют всем 
условиям запроса. Исключи все нерелевантные документы. 

3. Для каждого найденного документа/фрагмента: 

 Укажи название документа, дату, номер (если есть). 

 Приведи цитату из документа, подтверждающую соответствие запросу. 

 Дай ссылку на документ (если возможно). 

4. Если запрос очень сложный и многосоставной, разбей его на более простые подзапросы и 
выполняй поиск поэтапно. 

5. Если ничего не найдено, попробуй переформулировать запрос, используя другие слова или 
расширив критерии поиска. 
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6. Если найдено слишком много документов, попробуй уточнить запрос, добавив дополнительные 
условия. 

Формат ответа: 

Список найденных документов/фрагментов (с названиями, датами, номерами, цитатами и 
ссылками). 

 Комментарии и пояснения (если нужны). 

Помни: Твоя задача - найти максимально релевантную информацию, учитывая не только слова, 
но и смысл запроса. 

Кейс 16: Автоматическая классификация юридических документов (Рубрикация) 

Может использоваться как часть другого кейса (при необходимости разобрать первичные сырые 
сканы и т.д.). Этот кейс применим для комплексного решения по автоматизации. Это часть 
составного решения! 

Ты помощник юриста, отвечающий за систематизацию и упорядочение документов в юридическом 
отделе. Тебе нужно автоматически классифицировать (разложить по категориям) следующие 
документы: 

Документы: [Вставить список документов (названия, даты, номера) и файлы с документами]. 

Задача: 

1. Определи тип каждого документа: 

 Договор (какой вид договора?) 

 Претензия 

 Исковое заявление 

 Жалоба 

 Ответ на запрос 

 Запрос 

 Уведомление 

 Приказ 

 Распоряжение 

 Протокол 

 Заключение 

 Справка 

 Письмо 
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 Заявление 

 Ходатайство 

 Устав 

 Положение 

 Инструкция 

 Другое (указать, что именно) 

2. Если документ - договор, определи его категорию: 

 Аренда (чего?) 

 Поставка (чего?) 

 Подряд (чего?) 

 Оказание услуг (каких?) 

 Купля-продажа (чего?) 

 Заем/кредит 

 Страхование 

 Лицензионный договор 

 Агентский договор 

 Другое (указать, что именно) 

3. Определи тематику документа (если возможно): 

 Интеллектуальная собственность 

 Налоги 

 Банкротство 

 Корпоративное право 

 Трудовое право 

 Земельное право 

 Недвижимость 

 Другое (указать, что именно) 

4. Определи стороны документа (если возможно): 

 Кто отправитель? 

 Кто получатель? 
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 Кто стороны договора? 

5. Для каждого документа укажи: 

 Тип документа 

 Категорию (если применимо) 

 Тематику (если возможно) 

 Стороны (если возможно) 

Формат ответа: 

Таблица со столбцами: 

 Название документа 

 Тип документа 

 Категория 

 Тематика 

 Стороны 

Если что-то непонятно, или нужна дополнительная информация, сразу спроси! 

Кейс 17: Выявление аномалий в юридических документах (Детектор аномалий) 

Рекомендуется использовать как часть другого кейса (при решении составной задачи). Например, 
в связке с кейсом № 3, 4, 12, 14. 

ВАЖНО: несмотря на развернутый промпт, с задачами поиска типа «найди иголку в стоге сена» 
эффективнее справляются reasoning модели. 

«Ты - опытный юрист-аудитор, специализирующийся на выявлении рисков и несоответствий в 
юридических документах. Тебе нужно проанализировать следующие документы на предмет 
наличия аномалий, необычных условий, подозрительных формулировок, нестандартных 
значений, которые могут свидетельствовать о потенциальных рисках, ошибках, неточностях или 
попытках мошенничества. 

Документы: [Вставить список документов (названия, даты, номера) и файлы с документами. Важно: 
Указать тип документов (например, «договоры поставки», «акты выполненных работ», «счета-
фактуры»)]. 

Задача (действуй пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово исключить 
или упростить инструкцию] и очень внимательно): 

1. Внимательно прочитай каждый документ. 

2. Обрати особое внимание на: 

 Суммы (слишком большие или слишком маленькие, необычные, некруглые). 
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 Даты (несоответствие дат, пропущенные даты, необычные даты). 

 Сроки (слишком короткие или слишком длинные, нереальные). 

 Стороны (неизвестные компании, компании с плохой репутацией, оффшорные компании). 

 Реквизиты (неправильные, неполные, несуществующие). 

 Формулировки (нечеткие, двусмысленные, расплывчатые, противоречивые, необычные, 
нестандартные). 

 Условия (невыгодные для одной из сторон, необычные, нетипичные для данного вида договоров). 

 Ответственность (непропорциональная, чрезмерно высокая, односторонняя). 

 Подписи и печати (отсутствие, неразборчивость, несоответствие). 

 Исправления и помарки. 

3. Сравни документы между собой (если их несколько). Есть ли противоречия? Есть ли расхождения 
в данных? 

4. Сравни документы с типовыми формами и шаблонами (если они есть). Есть ли существенные 
отклонения? 

5. Для каждой выявленной аномалии: 

 Опиши ее кратко и четко. 

 Укажи, в чем заключается необычность или подозрительность. 

 Предположи, чем может быть вызвана эта аномалия (ошибка, неточность, мошенничество, 
стечение обстоятельств). 

 Оцени потенциальный риск, связанный с этой аномалией (низкий, средний, высокий). 

 Предложи, что нужно сделать, чтобы проверить эту аномалию и устранить риск (запросить 
дополнительные документы, провести проверку, обратиться к контрагенту, внести изменения в 
документ). 

Формат ответа: 

Таблица со столбцами: 

 Документ (название, дата, номер) 

 Описание аномалии 

 Предполагаемая причина 

 Оценка риска 

 Рекомендации 
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Помни: Твоя задача - выявить все подозрительные моменты, которые могут указывать на 
проблемы в будущем. Будь предельно внимателен и критичен. 

Если что-то непонятно, или нужна дополнительная информация, сразу спроси! 

Кейс 18: Сравнение версий юридических документов (Автоматическое 

сравнение) 

Рекомендуется как дополнительный фильтр к средствам Word (где есть режим исправлений) или 
же как самостоятельный инструмент (при сравнении PDF или Excel-документов). 

Ты опытный юрист. Тебе нужно сравнить [две версии одного и того же документа] и выявить все 
различия между ними. 

Версия 1: Вставить текст первой версии документа или ссылку на файл. 

Версия 2: Вставить текст второй версии документа или ссылку на файл. 

Задача: 

1. Сравни две версии документа построчно и пословно. 

2. Выдели все различия: 

 Добавленный текст (текст, который есть в версии 2, но нет в версии 1). 

 Удаленный текст (текст, который есть в версии 1, но нет в версии 2). 

 Измененный текст (текст, который присутствует в обеих версиях, но имеет разное написание). 

3. Для каждого различия: 

 Укажи номер строки в версии 1 и версии 2 (если есть нумерация строк). 

 Укажи тип различия (добавление, удаление, изменение). 

 Приведи текст различия (добавленный, удаленный или измененный текст). 

4. Представь результаты сравнения в удобном для восприятия виде: 

 Используй цветовую разметку (например, добавленный текст - зеленый, удаленный - красный, 
измененный - желтый). 

 Используй таблицу или список. 

Формат ответа: 

 Документ с выделенными различиями (с использованием разметки). 

 ИЛИ  

Таблица с указанием номеров строк, типов различий и текста различий. 

Если что-то непонятно, или нужна дополнительная информация, сразу спроси! 
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Кейс 19: Генерация ответов на типовые юридические вопросы (Юридический 

FAQ) 

Может использоваться как простейший инструмент для ответов на вопросы. Осторожно: велики 
риски ошибки. Не использовать как генератор консультаций. Может также помочь в 
структурировании обычно задаваемых вопросов при изучении большого массива данных или 
составлении базы знаний. 

Рекомендуется комбинация с кейсом № 7, 14. 

Ты опытный юрист-консультант, специализирующийся на [область права, например, «трудовом 
праве», «защите прав потребителей», «налоговом праве»].  

Тебе нужно создать базу знаний (FAQ - Frequently Asked Questions - Часто Задаваемые Вопросы) по 
теме: [Тема, например, «Порядок увольнения работника по собственному желанию», «Права 
потребителя при покупке товара ненадлежащего качества», «Налоговые вычеты при покупке 
квартиры»]. 

Задача (действуй пошагово [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это слово исключить 
или упростить инструкцию]): 

Составь список типичных вопросов, которые часто задают по данной теме. 

Используй свой опыт, знания, поисковые запросы, форумы, социальные сети. 

Сформулируй вопросы простым, понятным языком, так, как их задают обычные люди, а не юристы. 

Сгруппируй вопросы по подтемам (если это возможно). 

Для каждого вопроса напиши подробный, точный, юридически грамотный и понятный ответ. 

Используй простой язык. Избегай сложных терминов (если без них нельзя обойтись, обязательно 
объясни их). 

Давай конкретные ответы, избегай общих фраз. 

Ссылайся на конкретные статьи законов и нормативных актов. 

Приводи примеры из практики (если это уместно). 

Если есть разные варианты ответа в зависимости от ситуации, опиши эти варианты и условия, при 
которых они применяются. 

Если вопрос очень сложный, разбей ответ на несколько частей (подвопросов). 

Оформи ответы в виде структурированного документа (например, в формате вопрос-ответ). 

Укажи ссылки на дополнительные материалы: законы, НПА. 

Перед отправкой перечитай все вопросы и ответы несколько раз и убедись, что они полные, 
точные, понятные и не содержат ошибок. 

Формат ответа: 
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Структурированный документ (FAQ), содержащий список вопросов и подробные ответы на них. 

Помни: [Твоя задача - создать полезный и удобный инструмент, который поможет людям быстро 
найти ответы на типичные юридические вопросы.] 

Если что-то непонятно, или нужна дополнительная информация, сразу спроси! 

Кейс 20: Сравнение версий НПА 

Подвариант кейса № 18. Рекомендуется комбинация с ним, а также с кейсом № 4. 

Ты юрист, специализирующийся на работе с законодательством. Тебе необходимо сравнить две 
версии нормативно-правового акта (НПА): Название НПА, например, «Гражданский кодекс РФ»] и 
выявить все изменения, внесенные в более позднюю версию. 

Исходные данные: 

Версия 1 (более ранняя): Указать полное название НПА, дату принятия, номер, редакцию (если 
есть) и источник публикации (например, «Официальный интернет-портал правовой 
информации», «КонсультантПлюс», «Гарант»). Вставить текст первой версии НПА или ссылку на 
него]. 

Версия 2 (более поздняя): Указать полное название НПА, дату принятия, номер, редакцию (если 
есть) и источник публикации. Вставить текст второй версии НПА или ссылку на него]. 

Задача: 

1. Сравни две версии НПА постатейно (а если нужно, то и попунктно, по частям, по абзацам). 

2. Выяви все изменения: 

 Добавленные статьи/пункты/части/абзацы (те, которые есть в новой версии, но нет в старой). 

 Удаленные статьи/пункты/части/абзацы (те, которые есть в старой версии, но нет в новой). 

 Измененные статьи/пункты/части/абзацы (те, которые присутствуют в обеих версиях, но имеют 
разное содержание). 

3. Для каждого изменения: 

 Укажи номер статьи/пункта/части/абзаца. 

 Укажи тип изменения (добавление, удаление, изменение). 

 Приведи текст изменения (если это добавление - текст добавленной части, если удаление - текст 
удаленной части, если изменение - старую и новую редакцию текста). 

4. Представь результаты сравнения в удобном для восприятия виде: 

Используй таблицу (рекомендуется). Столбцы таблицы: Номер статьи/пункта, Тип изменения, Текст 
изменения (старая редакция), Текст изменения (новая редакция), Комментарий (если нужен). 

Формат ответа: Таблица с результатами сравнения версий НПА.  
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СБОРНИК ПРИМЕРНЫХ ПРОМПТОВ - КЕЙСЫ 
(НЕПРОЕКТНАЯ РАБОТА) 

Ваша задача может быть решена комбинацией из кейсов. Самостоятельно определите 
последовательность ее решения. 

В [квадратных скобках] приведена информация, которую необходимо скорректировать 
самостоятельно.  

Помните: запрос всегда индивидуален! 

Кейс 1: Создание внутренних документов (Разработка ЛНА и инструкций) 

Может быть и проектным кейсом в зависимости от специфики задачи. 

По аналогии с данным кейсом и проектным кейсом № 4 может быть создан промпт под конкретную 
задачу (например, разработку доверенности, претензии и так далее). 

Ты ведущий юрисконсульт [Название компании], отвечающий за разработку и актуализацию 
внутренних нормативных документов. Тебе поставлена задача разработать проект [Название 
документа, например, «Политики обработки персональных данных», «Регламента работы с 
договорами», «Инструкции по работе с обращениями граждан»]. 

Исходные данные: 

Цель документа: Четко сформулировать основную цель создания документа, например, 
«Обеспечить соответствие деятельности Компании требованиям законодательства о 
персональных данных», «Установить единый порядок работы с договорами в Компании», 
«Регламентировать порядок рассмотрения обращений граждан»]. 

Сфера действия: Определить, на кого и на какие процессы распространяется действие документа, 
например, «На всех сотрудников Компании, обрабатывающих персональные данные», «На все 
подразделения Компании, участвующие в договорной работе», «На сотрудников Компании, 
ответственных за работу с обращениями граждан»]. 

Требования законодательства: [Перечислить основные законы и нормативные акты, которые 
должны быть учтены при разработке документа, например, «Федеральный закон «О 
персональных данных»«, «Гражданский кодекс РФ», «Федеральный закон «О порядке 
рассмотрения обращений граждан Российской Федерации»«]. 

Внутренние политики и процедуры: Указать, какие существующие внутренние документы 
Компании связаны с разрабатываемым документом и должны быть учтены]. 

Лучшие практики: Если есть, указать рекомендации, стандарты, лучшие практики в данной 
области, которые желательно учесть]. 

Пожелания руководства/бизнеса: учесть все вводные от руководства, бизнеса]. 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

Определи структуру документа: Какие разделы и подразделы должны быть включены? (Например, 
Общие положения, Термины и определения, Цели и задачи, Принципы, Права и обязанности, 
Порядок действий, Ответственность, Контроль, Заключительные положения). 
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Для каждого раздела составь подробное содержание: 

Сформулируй основные положения раздела, используя четкие, недвусмысленные и юридически 
грамотные формулировки. 

Раскрой все необходимые вопросы, относящиеся к данному разделу. 

Убедись, что содержание раздела соответствует требованиям законодательства, внутренним 
политикам и лучшим практикам. 

Избегай противоречий между разделами. 

Используй единую терминологию на протяжении всего документа. 

Особое внимание удели разделам, которые определяют порядок действий (процедуры), права и 
обязанности сторон, ответственность за нарушения. 

Если документ предполагает взаимодействие между разными подразделениями Компании, четко 
определи зоны ответственности каждого подразделения. 

Если документ содержит ссылки на другие документы (законы, нормативные акты, внутренние 
политики), убедись, что ссылки правильные и актуальные. 

Добавь приложения к документу (если необходимо): шаблоны документов, формы, чек-листы, 
схемы процессов. 

Перед отправкой перечитай проект документа несколько раз и убедись, что он полный, 
непротиворечивый, понятный и соответствует всем требованиям. 

Формат ответа: Проект документа + Сопроводительное письмо с твоими комментариями и 
рекомендациями (если есть). 

Если в процессе разработки возникнут вопросы, обязательно задай их! 

Кейс 2: Описание бизнес-процессов (Автоматизация и оптимизация) 

Подвариант проектного кейса № 13 с нюансами. 

Ты бизнес-аналитик, привлеченный для описания, анализа и оптимизации бизнес-процесса 
[Название процесса, например, «Процесс согласования и заключения договоров», «Процесс 
рассмотрения и ответа на претензии клиентов», «Процесс подбора и найма персонала»]. 

Задача: 

Опиши текущий процесс («as is»): 

Определи границы процесса: Что является началом процесса? Что является концом процесса? 

Разбей процесс на этапы (шаги). Используй глаголы для названия этапов (например, «Получить 
заявку», «Проверить заявку», «Согласовать условия», «Подписать договор»). 

Для каждого этапа укажи: 

Название этапа. 
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Подробное описание действий, выполняемых на этом этапе. 

Входные данные/ресурсы (что нужно для начала этапа). 

Выходные данные/результаты (что получается в результате). 

Исполнители (ФИО, должность, подразделение). 

Используемые системы/программы/документы. Длительность этапа (средняя, минимальная, 
максимальная). 

Типичные проблемы/ошибки на этом этапе. 

Определи последовательность этапов: Какие этапы выполняются последовательно, какие - 
параллельно? Есть ли ветвления (условия, при которых процесс идет по разным сценариям)? Есть 
ли циклы (повторяющиеся этапы)? 

Используй схему (например, блок-схему, BPMN, UML) для визуализации процесса. Если нет 
возможности создать схему, опиши процесс максимально подробно текстом. 

Проанализируй текущий процесс: 

Выяви «узкие места»: этапы, на которых возникают задержки, ошибки, дублирование действий. 

Определи неэффективные этапы: этапы, которые не добавляют ценности продукту/услуге. 

Оцени трудозатраты на выполнение процесса. 

Выяви риски (например, риски нарушения сроков, риски ошибок, риски мошенничества). 

Предложи оптимизированный процесс («to be»): 

Какие этапы можно упразднить? 

Какие этапы можно объединить? 

Какие этапы можно упростить? 

Какие этапы можно автоматизировать (с помощью каких инструментов)? 

Как можно сократить время выполнения процесса? 

Как можно снизить риски? 

Как можно повысить качество результата? 

Опиши оптимизированный процесс («to be») по той же схеме, что и текущий процесс (этапы, 
описание, входы/выходы, исполнители и т.д.). 

Используй схему для визуализации оптимизированного процесса. 

Если для описания и визуализации процессов используется специальное программное 
обеспечение, укажи это. 

Сформулируй рекомендации по внедрению оптимизированного процесса: какие изменения 
нужно внести в работу подразделений, какие обучения провести, какие нормативные документы 
разработать. 
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Формат ответа: 

Описание текущего процесса («as is») в виде текста и схемы. 

Анализ текущего процесса (с указанием проблемных мест и рисков). 

Описание оптимизированного процесса («to be») в виде текста и схемы. 

Рекомендации по внедрению. 

Кейс 3: «Метапромптинг» (Создание инструкций для работы с ИИ) 

По сути, это базовый сценарий для решения любой задачи. Обязателен к применению в случае 
возникновения сложностей. 

Ты эксперт по прикладному применению больших языковых моделей (LLM) в юридической 
практике, специализирующийся на обучении юристов.  

Тебе нужно разработать исчерпывающую инструкцию по составлению эффективных промптов 
(запросов) для [Название нейросети, например, «ChatGPT», «Claude»] при решении конкретной 
юридической задачи: Описание задачи, например, «анализ договора поставки на предмет рисков 
для поставщика», «подготовка проекта искового заявления о взыскании задолженности», «поиск 
судебной практики по спорам о защите прав потребителей»]. 

Задача: 

Начни с общих принципов эффективного промптинга: 

Контекст: Объясни, почему важно давать нейросети полный контекст задачи (кто ты, что тебе 
нужно, какие есть вводные данные). 

Ролевая модель: Объясни, как и зачем указывать роль для нейросети (например, «Ты - опытный 
юрист...»). 

Инструкция: Подчеркни, что нужно давать четкие, однозначные и подробные инструкции о том, 
что именно должна сделать нейросеть. 

Формат ответа: Объясни, как указывать желаемый формат результата (текст, таблица, список, код 
и т.д.). Приведи примеры. 

Данные: Подчеркни, что нужно предоставлять нейросети все необходимые данные (тексты 
документов, таблицы, переписку). 

Цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]: Объясни, 
как использовать пошаговые инструкции (например, «Сначала определи..., затем 
проанализируй..., потом сделай вывод...»). Приведи примеры. 

Разбиение на подзадачи: Объясни, как сложные задачи разбивать на более простые и решать их 
последовательно. Приведи примеры.\n Итеративность: Подчеркни, что нужно быть готовым 
уточнять, корректировать и дополнять свой запрос, если результат не соответствует ожиданиям. 

Примеры: Для каждого принципа приведи примеры хороших и плохих промптов. 

Покажи, как применять эти принципы к конкретной юридической задаче: 
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Разработай несколько примеров (3-5) разных промптов для решения заданной задачи (с разной 
степенью детализации, с разными форматами ответа). 

Для каждого примера промпта поясни, почему он хороший (какие принципы в нем реализованы). 

Дай рекомендации по стилю и содержанию промптов: 

Использовать простой, понятный язык, избегать канцеляризмов и сложных терминов (если это 
возможно). 

Быть максимально конкретным и детализированным. 

Избегать двусмысленности и неопределенности. 

Проверять грамматику и орфографию. 

Объясни, как действовать, если результат не устраивает: 

Как проанализировать ответ нейросети и выявить причины неудачи? 

Как переформулировать запрос, чтобы получить лучший результат? 

Как дополнить запрос недостающей информацией? 

Укажи на ограничения нейросети: 

Чего нейросеть не может делать? 

В каких случаях не стоит полагаться на нейросеть? 

Почему важно перепроверять результаты работы нейросети? 

Если для решения задачи требуются дополнительные инструменты (плагины, расширения), укажи 
их и объясни, как ими пользоваться. 

В конце инструкции приведи краткий чек-лист для самопроверки качества промпта: 

Чек-лист должен содержать контрольные вопросы, которые помогут юристу убедиться, что его 
промпт составлен правильно (например, »Указана ли роль для ИИ?», »Достаточно ли подробно 
описан контекст?», «Четко ли сформулирована инструкция?», »Предоставлены ли все 
необходимые данные?», »Указан ли желаемый формат ответа?»). 

Формат ответа: Полный текст инструкции, готовый к использованию юристами. 

Кейс 4: Структурирование выступлений (Подготовка к публичным выступлениям) 

Ты опытный консультант по подготовке презентаций и публичных выступлений, работающий с 
юристами. Тебе нужно разработать подробный план и структуру презентации/выступления на 
тему: [Тема презентации/выступления, например, «Изменения в законодательстве о 
банкротстве», «Как юристу использовать ИИ в своей работе», «Эффективные переговоры для 
юристов»]. 

Исходные данные: 
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Целевая аудитория: Описание аудитории, например, «юристы, специализирующиеся на 
корпоративном праве», «студенты юридических факультетов», «руководители юридических 
департаментов», «партнеры юридических фирм»]. 

Цель презентации/выступления: Четко сформулировать основную цель, например, 
«Информировать аудиторию об основных изменениях в законодательстве», «Объяснить 
практические последствия изменений», «Дать рекомендации по применению новых правил», 
«Научить юристов использовать конкретные инструменты ИИ», «Повысить навыки ведения 
переговоров»]. 

Формат: Презентация с использованием слайдов, устное выступление, лекция, семинар, мастер-
класс]. 

Продолжительность: Указать точное время, например, «45 минут», «1 час 30 минут», «2 часа»]. 

Место проведения: Если важно, указать, например, «конференц-зал», «онлайн-платформа», 
«учебная аудитория»]. 

Доступные ресурсы: указать, какое оборудование, ПО, раздаточные материалы доступны] 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

Определи ключевое сообщение презентации/выступления: Что самое главное должна понять и 
запомнить аудитория? 

Разработай структуру презентации/выступления: 

Введение: 

Приветствие, представление спикера. 

Актуальность темы (почему эта тема важна для данной аудитории?). 

Цель выступления (что аудитория узнает и чему научится). 

План выступления (краткий обзор основных разделов). 

Правила взаимодействия (можно ли задавать вопросы по ходу выступления или только в конце, 
как будет организована обратная связь). 

Основная часть: 

Разбей тему на логические разделы (подтемы). Оптимальное количество разделов - 3-7. 

Для каждого раздела: Сформулируй четкое название. 

Определи основные тезисы (3-5 тезисов на раздел). 

Подбери подтверждающие материалы: примеры из практики, статистику, цитаты из законов, 
судебные решения, кейсы, истории успеха. 

Продумай визуальное сопровождение (если это презентация): слайды, графики, диаграммы, 
схемы, таблицы, иллюстрации. Дай краткое описание каждого слайда. 

Определи способы взаимодействия с аудиторией (вопросы, опросы, дискуссии, упражнения, 
кейсы, мозговые штурмы). 
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Спланируй переходы между разделами (логические связки, промежуточные выводы). 

Заключение: 

Краткое обобщение основных тезисов (повторение ключевого сообщения). 

Выводы и рекомендации. 

Призыв к действию (если уместно). 

Ответы на вопросы аудитории. 

Благодарность аудитории. 

Распредели время между разделами: Укажи, сколько минут отводится на каждый раздел, учитывая 
общую продолжительность выступления. 

Продумай начало и конец выступления: 

Как ты начнешь выступление, чтобы заинтересовать аудиторию? (Интересный факт, статистика, 
история, вопрос, цитата). 

Как ты закончишь выступление, чтобы оно запомнилось? (Сильный вывод, призыв к действию, 
вдохновляющая цитата). 

Если выступление предполагает раздаточные материалы, опиши их. 

Если выступление предполагает использование специального оборудования (проектор, 
микрофон, флипчарт), укажи это. 

Формат ответа: Подробный план презентации/выступления, структурированный по разделам, с 
указанием тезисов, визуальных материалов, способов взаимодействия с аудиторией и 
распределением времени.» 

Кейс 5: Эмоциональный анализ текста (Оценка тональности) 

Рекомендуется в связке с проектным кейсом № 10. 

Ты эксперт по анализу текста, эмоциональной окраски и тональности текста. Тебе нужно 
проанализировать следующий текст и определить его эмоциональное содержание. 

Текст: [Вставить текст. Это может быть отзыв клиента, пост в социальной сети, фрагмент 
переписки, статья в СМИ, расшифровка разговора]. 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

Определи общую тональность текста: 

Позитивная? 

Негативная? 

Нейтральная? 

Смешанная? (Если да, то какие эмоции присутствуют и в каком соотношении?) 
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Оцени интенсивность эмоций: 

Слабая? 

Умеренная? 

Сильная? 

Выдели конкретные слова, фразы и выражения, которые указывают на ту или иную эмоцию. 

Сгруппируй их по категориям (например, «слова, выражающие радость»,»слова, выражающие 
гнев», «слова, выражающие страх»,»слова, выражающие удивление»). 

Определи, к чему или к кому относятся выраженные эмоции: 

Если это отзыв, то что именно вызвало положительные/отрицательные эмоции (качество 
продукта, обслуживание, цена)? 

Если это пост в социальной сети, то какова тема поста и каково отношение автора к этой теме? 

Если это переписка, то какие отношения между участниками переписки, какова цель каждого из 
них, есть ли конфликт? 

Учитывай контекст: 

Кто автор текста? 

Кому адресован текст? 

Какова цель текста? 

Где и когда был опубликован текст? 

Если в тексте есть ирония, сарказм, юмор, постарайся это учесть. 

Если текст длинный, разбей его на части и проанализируй каждую часть отдельно. 

Сформулируй общий вывод об эмоциональном содержании текста. 

Укажи степень уверенности в своей оценке. (Насколько ты уверен, что правильно 
интерпретировал эмоции?) 

Формат ответа: 

Общая тональность текста (с указанием интенсивности). 

Список слов, фраз и выражений, указывающих на эмоции (сгруппированных по категориям). 

Объект эмоций (к чему/кому они относятся). 

Общий вывод об эмоциональном содержании. 

Степень уверенности в оценке. 

Если в процессе анализа возникнут вопросы, обязательно уточни их!» 
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Кейс 6: Low-code/no-code программирование. Создание макросов Word / Excel 

Это следующий уровень, поздравляю!         Дальше на примере макросов. 

Ты опытный программист, специализирующийся на разработке [VBA-макросов для автоматизации 
работы в Microsoft Word / Microsoft Excel]. Тебе нужно написать [VBA-код макроса, который 
выполняет следующую задачу: Подробное и точное описание задачи]. 

Задача: Максимально подробно и однозначно описать, что именно должен делать макрос. Указать: 

Входные данные (откуда макрос берет данные: из активного документа/листа, из выделенного 
диапазона, из файла на диске, из формы ввода). Формат входных данных (текст, таблица, числа). 

Алгоритм обработки данных (какие действия должен выполнить макрос пошагово [ВНИМАНИЕ: 
если модель «reasoning», то лучше это слово исключить или упростить инструкцию]). 
Использовать четкие инструкции (например, «найти все слова, начинающиеся с заглавной 
буквы», «удалить все строки, содержащие пустые ячейки», «заменить все даты в формате 
ДД.ММ.ГГГГ на даты в формате ГГГГ-ММ-ДД»). 

Выходные данные (куда макрос должен поместить результат: в новый документ/лист, в тот же 
документ/лист, в файл на диске). Формат выходных данных. 

Особые условия (например, «если в ячейке встречается текст «ОШИБКА», выделить ячейку 
красным цветом», «если значение в столбце «Сумма» больше 10000, скопировать строку на 
отдельный лист»). 

Обработка ошибок (как макрос должен вести себя, если возникнет ошибка: выдать сообщение об 
ошибке, пропустить ошибочные данные, завершить работу).] 

Пример задачи (для Word): 

«Макрос должен автоматически форматировать выделенный текст в соответствии со следующими 
требованиями: 

Шрифт: Times New Roman, размер 12 пт. 

Междустрочный интервал: одинарный. 

Выравнивание: по левому краю. 

Отступ первой строки абзаца: 1 см. 

Все слова, написанные полностью заглавными буквами, должны быть преобразованы в строчные, 
кроме аббревиатур (например, ООО, ФИО). 

Удалить все двойные пробелы. 

Удалить все пустые абзацы.» 

Пример задачи (для Excel): 

«Макрос должен обработать таблицу с данными о клиентах (столбцы: ФИО, Дата рождения, Email, 
Телефон, Город, Сумма покупок). Макрос должен: 

Создать новый лист с именем »Отчет». 
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Скопировать на лист «Отчет» только те строки, в которых город – «Москва» и сумма покупок 
больше 10000. 

Добавить в конец таблицы на листе »Отчет» строку с итоговой суммой покупок по отобранным 
клиентам. 

Отформатировать таблицу на листе »Отчет»: установить ширину столбцов по содержимому, 
добавить заголовок таблицы, выделить шапку таблицы жирным шрифтом, добавить границы 
таблицы.» 

Инструкция: 

Напиши полный код макроса на VBA. 

Добавь подробные комментарии к коду, объясняющие, что делает каждая строка или блок кода. 

Используй понятные имена переменных и процедур. 

Соблюдай правила оформления кода (отступы, переносы строк). 

Протестируй код и убедись, что он работает правильно и без ошибок. 

Укажи, как запустить макрос (какую кнопку нажать, какую команду выбрать). 

Если макрос предполагает ввод данных пользователем (например, выбор файла, ввод значения), 
опиши, как это сделать. 

Формат ответа: 

Полный код макроса на VBA с подробными комментариями. 

Инструкция по запуску макроса. 

Описание действий пользователя (если нужно). 

Кейс 7: Разработка методических материалов (Создание базы знаний) 

Схоже с кейсом № 1. 

Ты опытный юрист-методист, специализирующийся на разработке обучающих и справочных 
материалов для юристов. Тебе нужно разработать структуру и подробное содержание 
[методических рекомендаций/практического пособия/памятки/инструкции] по [Тема, например, 
«Расторжение договора аренды в одностороннем порядке», «Защита интеллектуальной 
собственности в Интернете», «Порядок обжалования решений налоговых органов»]. 

Исходные данные: 

Целевая аудитория: [Описание аудитории, например, «начинающие юристы», «юристы общей 
практики», «юристы, специализирующиеся в определенной области права», «руководители 
юридических отделов»]. Уровень подготовки аудитории. 

Цель методических рекомендаций: Четко сформулировать основную цель, например, 
«Предоставить юристам пошаговый алгоритм действий при расторжении договора аренды», 
«Обучить юристов основным способам защиты интеллектуальной собственности в Интернете», 
«Разъяснить порядок обжалования решений налоговых органов»]. 
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Формат: Методические рекомендации, практическое пособие, памятка, инструкция, чек-лист]. 

Объем: Примерный объем в страницах/словах]. 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

Определи структуру документа: Какие разделы и подразделы должны быть включены? (Например: 
Введение, Основные понятия, Нормативное регулирование, Пошаговый алгоритм действий, 
Типичные ошибки, Судебная практика, Рекомендации, Приложения). 

Для каждого раздела составь подробное содержание: 

Какие вопросы должны быть раскрыты в каждом разделе? Сформулируй подробные тезисы. 

Какие ключевые понятия должны быть определены? 

Какие нормативные акты должны быть упомянуты и проанализированы? 

Какие практические примеры, кейсы, ситуации следует привести? 

Какие типичные ошибки следует рассмотреть и как их избежать? 

Какие рекомендации можно дать юристам? 

Какие формы документов (исковых заявлений, претензий, жалоб) следует привести в 
приложениях? 

Нужно ли добавить глоссарий? 

Особое внимание удели разделу, содержащему пошаговый алгоритм действий (если такой раздел 
предусмотрен). Алгоритм должен быть максимально подробным, понятным и практичным. 

Если тема предполагает разные варианты действий в зависимости от ситуации, опиши эти 
варианты и критерии выбора между ними. 

Используй простой, понятный язык. Избегай сложных юридических терминов (если без них нельзя 
обойтись, обязательно дай им определение). 

Добавь визуальные материалы (схемы, таблицы, диаграммы), если это поможет сделать материал 
более наглядным. 

Укажи список литературы и нормативных актов, которые были использованы при подготовке 
методических рекомендаций. 

Перед отправкой перечитай текст несколько раз и убедись, что он полный, непротиворечивый, 
логичный и полезный для целевой аудитории. 

Формат ответа: 

Структура методических рекомендаций (перечень разделов и подразделов). 

Подробное содержание каждого раздела (тезисы, вопросы, примеры, рекомендации). 

Описание приложений (если нужны). 

Список литературы. 
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Кейс 8: Создание новостных сводок (Мониторинг изменений) 

Ты юрист, отвечающий за информирование [сотрудников компании/клиентов] об изменениях в 
законодательстве и судебной практике. Тебе нужно подготовить краткую, но информативную 
новостную сводку по теме: [Тема, например, «Изменения в Гражданский кодекс РФ в части 
регулирования цифровых прав», «Новые разъяснения Верховного Суда РФ по вопросам 
банкротства», «Ужесточение ответственности за нарушение правил дорожного движения»]. 

Исходные данные: 

Период: [Указать период, за который нужно подготовить сводку, например, «за последний месяц», 
«за 2023 год», «с 1 января 2024 года по настоящее время»]. 

Целевая аудитория: [Описание аудитории, например, «юристы компании», «руководители 
подразделений», «клиенты компании (указать сферу деятельности)»,»широкая аудитория»]. 

Источники информации: [Перечислить надежные источники, которые нужно использовать, 
например, «официальный сайт Государственной Думы РФ», правовые базы данных, сайты 
федеральных органов исполнительной власти», «сайты высших судов», «профессиональные 
юридические издания»]. 

Формат: [Краткая новостная сводка (текст), подборка ссылок на источники, презентация]. 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

Проведи поиск информации по заданной теме и за указанный период, используя надежные 
источники. 

Отбери наиболее важные изменения: 

Новые законы и нормативные акты. 

Изменения в действующие законы и нормативные акты. 

Постановления Пленума Верховного Суда РФ и обзоры судебной практики. 

Разъяснения федеральных органов исполнительной власти (письма, приказы). 

Для каждого изменения кратко и понятно изложи суть: 

Что изменилось? 

Кого это касается? 

Когда изменения вступают в силу? 

Какие правовые последствия влекут за собой изменения? 

Какие действия нужно предпринять в связи с изменениями (например, внести изменения в 
договоры, обновить внутренние политики, проинформировать сотрудников)? 

Обязательно укажи реквизиты документа (название, номер, дата принятия, дата вступления в 
силу) и ссылку на источник информации. 
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Сгруппируй изменения по категориям (если это возможно, например, «Изменения в сфере 
налогообложения», «Изменения в сфере корпоративного права»). 

Используй простой, понятный язык. Избегай сложных юридических терминов (если без них нельзя 
обойтись, обязательно дай им определение). 

Если изменений много, выдели главное. 

Кейс 9: Генерация идей (Помощник в творческом процессе) 

Является базовым промптом. 

Ты креативный директор консалтинговой компании, специализирующейся на решении 
нестандартных задач в юридической сфере. Тебе нужно провести мозговой штурм и 
сгенерировать как можно больше идей по следующему вопросу/проблеме: Четко и подробно 
сформулировать вопрос/проблему, например, «Как повысить эффективность работы 
юридического отдела с помощью ИИ?», «Как привлечь новых клиентов в юридическую фирму, 
специализирующуюся на банкротстве физических лиц?», «Как снизить риски, связанные с 
заключением договоров поставки в условиях санкций?»]. 

Исходные данные: 

Контекст: Подробно описать контекст проблемы, например, «Юридический отдел перегружен 
рутинной работой», «Юридическая фирма испытывает трудности с привлечением клиентов из-за 
высокой конкуренции», «Компания сталкивается с проблемами при исполнении договоров 
поставки из-за ограничений, связанных с санкциями»]. 

Цель: Четко сформулировать цель, которую нужно достичь, например, «Снизить нагрузку на 
юристов», «Увеличить количество клиентов», «Минимизировать риски неисполнения 
договоров»]. 

Ограничения: Указать существующие ограничения, например, «Ограниченный бюджет», 
«Нехватка квалифицированных кадров», «Требования законодательства»]. 

Критерии успеха: указать критерии, по которым будет оцениваться эффективность] 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

Не ограничивай себя стандартными решениями. Твоя задача - предложить максимально 
разнообразные идеи, от самых очевидных до самых безумных. 

Используй разные методы генерации идей: 

Мозговой штурм (свободное генерирование идей без критики). 

Метод аналогий (поиск решений в других областях). 

Метод фокальных объектов (случайный выбор объектов и поиск связей между ними и проблемой). 

Метод SCAMPER (модификация существующих решений с помощью вопросов: Substitute, Combine, 
Adapt, Modify, Put to other uses, Eliminate, Reverse). 

Метод «Шесть шляп мышления» Эдварда де Боно. 

Для каждой идеи кратко опиши суть (1-3 предложения): 
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Что предлагается сделать? 

Как это поможет решить проблему? 

Какие преимущества и недостатки у этой идеи? 

Сгруппируй идеи по категориям (если это возможно). 

Оцени реализуемость каждой идеи (по шкале от 1 до 10, где 1 - нереализуемо, 10 - легко 
реализуемо). 

Выбери 3-5 наиболее перспективных идей и опиши их более подробно: 

Какие ресурсы потребуются для реализации? 

Какие шаги нужно предпринять? 

Какие риски могут возникнуть? 

Какие сроки реализации? 

Формат ответа: 

Список идей (с кратким описанием, оценкой реализуемости и группировкой по категориям). 

Подробное описание 3-5 наиболее перспективных идей. 

Не бойся предлагать нестандартные и креативные решения!» 

Кейс 10: Написание статей и аннотаций (Создание контента) 

ПРОМПТ (Совершенный): 

«Ты - опытный юрист и профессиональный копирайтер, специализирующийся на создании 
информационных и экспертных статей для Целевая аудитория, например, «юристов-практиков», 
«предпринимателей», «руководителей компаний», «широкой аудитории, интересующейся 
правовыми вопросами»]. Тебе нужно написать статью на тему: Тема статьи, например, «Новые 
правила оформления трудовых отношений с удаленными работниками», «Как защитить свои 
авторские права в Интернете», «Ответственность за нарушение антимонопольного 
законодательства: обзор последних изменений»]. 

Исходные данные: 

Цель статьи: Четко сформулировать основную цель, например, «Информировать читателей об 
изменениях в законодательстве», «Разъяснить сложные юридические вопросы простым языком», 
«Дать практические рекомендации», «Привлечь внимание к проблеме», «Сформировать имидж 
эксперта»]. 

Целевая аудитория: Еще раз подробно описать аудиторию: уровень подготовки, интересы, 
потребности]. 

Требования к статье: 

Объем: Указать точный объем в словах или знаках]. 

Стиль: Научно-популярный, публицистический, официально-деловой, экспертный]. 
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Структура: Четко определить структуру статьи: Введение, Основная часть (разделы, подразделы), 
Заключение]. Можно дать примерный план. 

Язык: Простой, понятный, без сложных терминов (или с объяснением терминов), без 
канцеляризмов]. 

Уникальность: Текст должен быть оригинальным, не скопированным из других источников. 
Указать требования к уникальности в процентах (если есть)]. 

SEO-оптимизация (если требуется): Указать ключевые слова, которые нужно использовать в 
тексте, и требования к их плотности]. 

Иллюстрации (если нужны): Указать, какие иллюстрации нужны (фотографии, схемы, графики, 
таблицы), и дать требования к ним]. 

Ссылки: нужно использовать ссылки на источники, нормативные акты, судебную практику]. 

Срок сдачи: указать конкретную дату]. 

Задача (цепочка рассуждений [ВНИМАНИЕ: если модель «reasoning», то лучше это исключить]): 

Изучи тему статьи: 

Найди и проанализируй нормативные акты, судебную практику, комментарии экспертов, статьи 
по теме. 

Выдели ключевые вопросы, которые нужно раскрыть в статье. 

Составь подробный план статьи: 

Определи основные разделы и подразделы. 

Сформулируй тезисы для каждого раздела и подраздела. 

Продумай логику изложения (от общего к частному, от простого к сложному, хронологический 
порядок). 

Напиши текст статьи, следуя плану: 

Введение: Обозначь актуальность темы, цель статьи, кратко изложи содержание. 

Основная часть: Раскрой тему последовательно и подробно, аргументируй свои тезисы, приводи 
примеры из практики, цитаты из законов, ссылки на судебные решения. 

Заключение: Сделай выводы, дай рекомендации, обобщи сказанное. 

Используй подзаголовки, списки (маркированные и нумерованные), таблицы, схемы, чтобы 
сделать текст более структурированным и наглядным. 

Пиши простым, понятным языком. Избегай сложных юридических терминов (если без них нельзя 
обойтись, обязательно объясни их простыми словами). 

Проверь грамматику, орфографию, пунктуацию, стилистику. 

Убедись, что статья соответствует всем требованиям (объем, стиль, структура, язык, уникальность, 
SEO). 
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Напиши краткую аннотацию к статье (2-4 предложения): 

Укажи тему статьи. 

Кратко изложи основное содержание. Укажи, для кого предназначена статья. Подбери цепляющий 
заголовок для статьи. Перед отправкой перечитай статью несколько раз. 

Формат ответа: 

Текст статьи. Аннотация к статье. 

 

Кейс 10: Написание статей и аннотаций (Создание контента) 

Ты опытный юрист и профессиональный копирайтер, специализирующийся на написании статей 
для [Целевая аудитория, например, юристов-практиков, 'предпринимателей', 'руководителей 
компаний', 'широкой аудитории, интересующейся правовыми вопросами'].  

Тебе нужно написать [статью] на тему: [Тема статьи, например, «Новые правила оформления 
трудовых отношений с удаленными работниками»]. 

Исходные данные: 

Цель статьи: [Четко сформулировать основную цель, например, «Информировать читателей об 
изменениях в законодательстве», «Разъяснить сложные юридические вопросы простым языком», 
«Дать практические рекомендации», «Сформировать имидж эксперта»]. 

Целевая аудитория: [Еще раз описать аудиторию: уровень подготовки в данной теме, основные 
интересы, потребности]. 

Требования к статье: 

Объем: [Указать желаемый или предельный объем в словах или знаках (с пробелами и без 
пробелов)]. 

Стиль: [Научно-популярный, публицистический, официально-деловой, экспертный, 
информационный, разговорный]. 

Структура: [Четко определить структуру статьи: Введение, Основная часть (разделы, подразделы), 
Заключение.  Можно дать примерный план статьи]. 

Язык: [Простой, понятный, без сложных юридических терминов (или с обязательным объяснением 
терминов), без канцеляризмов, без воды]. 

Уникальность: Текст должен быть оригинальным, не скопированным из других источников, 
должно отсутствовать прямое заимствование текста из других источников без их цитирования. 

SEO-оптимизация (если требуется): [Указать ключевые слова, которые нужно органично 
использовать в тексте (в заголовке, подзаголовках, основном тексте, аннотации), и требования к 
плотности ключевых слов (если есть)]. 

Ссылки: [Указать, как их оформлять (сноски, гиперссылки)]. 

Задача (действуй строго пошагово): 
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Изучи тему статьи: 

Найди и проанализируй актуальные нормативные акты, судебную практику, комментарии 
экспертов, статьи по теме. 

Выдели ключевые вопросы, которые нужно раскрыть в статье. 

Определи основные тезисы и аргументы. 

Составь подробный план статьи: 

Определи основные разделы и подразделы. 

Сформулируй тезисы для каждого раздела и подраздела. 

Продумай логику изложения (от общего к частному, от простого к сложному, хронологический 
порядок, проблемно-ориентированный подход). 

Определи, какие примеры, иллюстрации, цитаты будешь использовать в каждом разделе. 

Напиши текст статьи, строго следуя плану: 

Введение: 

Обозначь актуальность темы (почему эта тема важна сейчас). 

Сформулируй цель статьи (что читатель узнает из статьи). 

Кратко изложи основное содержание статьи (о чем пойдет речь). 

Обозначь целевую аудиторию (для кого написана статья). 

Основная часть: 

Раскрой тему последовательно, подробно и аргументированно. 

Объясняй сложные юридические понятия простыми словами. 

Приводи конкретные примеры из практики, иллюстрирующие твои тезисы. 

Ссылайся на нормативные акты, судебную практику, авторитетные источники. 

Используй подзаголовки, списки (маркированные и нумерованные), таблицы, схемы, графики, 
чтобы сделать текст более структурированным и наглядным. 

Заключение: Сделай выводы по теме статьи. Дай практические рекомендации читателям. Обобщи 
сказанное.  

Напиши краткую аннотацию к статье (2-5 предложений): 

Укажи тему статьи. 

Кратко изложи основное содержание. 

Укажи, для кого предназначена статья. 

Можно указать основные выводы. 
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Подбери цепляющий, информативный и релевантный заголовок для статьи. Заголовок должен 
привлекать внимание читателя и отражать суть статьи. 

Проверь грамматику, орфографию, пунктуацию, стилистику. 

Убедись, что статья соответствует всем требованиям (объем, стиль, структура, язык, уникальность, 
SEO, иллюстрации, ссылки). 

Перед отправкой перечитай статью несколько раз. 

Формат ответа: 

Полный текст статьи. Аннотация к статье. Заголовок статьи.Ключевые слова 

Помни: Твоя задача - написать качественную, полезную, интересную и юридически грамотную 
статью, которая соответствует всем требованиям заказчика. 

Кейс 11: Планирование и управление задачами (Task Management для юриста) 

Поможет разобраться с настольными заметками (в отсутствие таск-менеджеров). 

Ты персональный ассистент опытного юриста [должность, специализация]. Твоя задача - помочь 
юристу спланировать его работу на [период: день, неделю, месяц, квартал] и эффективно 
управлять его задачами, учитывая все приоритеты, сроки и ограничения. 

Исходные данные (предоставляет юрист): 

Список текущих дел/задач: [Подробный список всех дел, проектов, задач, встреч, звонков, 
совещаний, судебных заседаний, командировок, которые нужно выполнить юристу. Для каждой 
задачи указать: 

Название задачи (краткое и понятное). 

Подробное описание задачи (что конкретно нужно сделать, какой результат ожидается). 

Срок исполнения (крайний срок, дедлайн). 

Приоритет (высокий, средний, низкий). 

Статус (не начата, в работе, ожидает, завершена, отменена). 

Ответственный (если задача делегирована другому сотруднику). 

Связанные документы (если есть: договоры, иски, судебные решения, письма, и т.д.). Приложить 
документы или дать ссылки на них. 

Необходимые ресурсы (информация, люди, оборудование, бюджет). 

Зависимости (от каких других задач зависит выполнение этой задачи). 

Расписание юриста: [Информация о постоянных делах и встречах, которые уже запланированы: 
судебные заседания, совещания, консультации, встречи с клиентами, командировки, обучение, 
отпуск]. Указать даты, время, продолжительность, место проведения. 
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Приоритеты юриста: [Общая информация о том, какие задачи наиболее важны для юриста в 
данный момент (например, подготовка к важному судебному заседанию, срочное заключение 
договора, выполнение поручения руководителя). Какие задачи можно отложить или 
делегировать]. 

Ограничения: [Любые ограничения, которые нужно учитывать при планировании (например, 
нехватка времени, ограниченный бюджет, отсутствие доступа к определенным ресурсам, болезнь, 
личные обстоятельства)]. 

Задача (действуй строго пошагово, внимательно и системно): 

Проанализируй все исходные данные: список задач, расписание, приоритеты, ограничения. 

Составь список задач на [период]: 

Включи в список все задачи из списка текущих дел, которые нужно выполнить в течение этого 
периода. 

Учти сроки исполнения задач (не планируй задачи на дату, после крайнего срока). 

Учти приоритеты задач (в первую очередь планируй наиболее важные и срочные задачи). 

Учти расписание юриста (не планируй задачи на время, когда юрист занят другими делами). 

Учти зависимости между задачами (не планируй задачу, пока не выполнены задачи, от которых 
она зависит). 

Учти ограничения. 

Расставь приоритеты задач: 

Используй любой удобный метод расстановки приоритетов (например, метод Эйзенхауэра: 
срочные/важные, срочные/неважные, несрочные/важные, несрочные/неважные; метод ABC: A - 
самые важные, B - важные, C - менее важные; метод MoSCoW: Must have, Should have, Could have, 
Won't have). 

Четко обозначь приоритет каждой задачи (например, цветом, цифрой, буквой). 

Распредели задачи по дням (если планирование на неделю/месяц/квартал). 

Учитывай время, необходимое для выполнения каждой задачи (старайся реалистично оценивать 
время). 

Не перегружай один день слишком большим количеством задач. 

Оставляй резерв времени на непредвиденные дела, срочные задачи, форс-мажор. 

Учитывай рабочее время юриста (не планируй задачи на нерабочее время, если это необходимо, 
согласуй это с юристом). 

Для каждой задачи: 

Укажи название задачи. 

Краткое описание. 

Срок исполнения. 
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Приоритет. 

Ответственного (если задача делегирована). 

Статус. 

Ссылки на связанные документы (если есть). 

Создай напоминания о важных задачах и приближающихся сроках. 

Представь план работы в удобном для восприятия и использования виде: 

Список задач (отсортированный по приоритету и сроку исполнения). 

Календарь с отмеченными задачами, встречами, сроками. 

Диаграмма Ганта (если нужно). 

Формат ответа: 

План работы юриста на [период] (в виде списка задач, календаря, диаграммы Ганта или в другом 
удобном формате). 

Список задач с указанием приоритетов, сроков, ответственных, статуса и ссылок на документы. 

Напоминания о важных задачах и сроках. 

Помни: Твоя задача - помочь юристу эффективно организовать свою работу, расставить 
приоритеты, не пропустить важные дела и соблюсти все сроки. Будь внимателен, точен и 
систематичен. 

Кейс 12:  Контент-план для юриста/фирмы 

Рекомендуется использовать вместе с кейсом № 9. 

Клиент: [Название юридической фирмы/ФИО юриста, специализация (юридическая фирма, 
специализирующаяся на банкротстве физических лиц, адвокат по уголовным делам, юрист, 
консультирующий IT-компании по вопросам интеллектуальной собственности), опыт работы, 
репутация, преимущества перед конкурентами]. 

Целевая аудитория: [Подробно описать целевую аудиторию: кто эти люди (физические лица, 
юридические лица, предприниматели), какие у них проблемы, потребности, интересы, боли, 
возражения, какой у них уровень знаний в области права, какие у них цели]. 

Цель контента: [Четко сформулировать цель, привлечь новых клиентов, повысить узнаваемость 
бренда, сформировать имидж эксперта, обучить аудиторию, ответить на часто задаваемые 
вопросы, продвинуть конкретную услугу, увеличить лояльность клиентов, получить обратную 
связь, собрать контакты, провести опрос. Указать конкретные KPI (ключевые показатели 
эффективности), если они есть]. 

Площадки для размещения: [Указать, где будет размещаться контент: блог на сайте, социальные 
сети (какие именно: ВКонтакте, Telegram, YouTube, Дзен), email-рассылка, сторонние ресурсы (СМИ, 
форумы, блоги)]. 
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Формат контента: [Статьи, посты, видео (какой формат: короткие ролики, длинные видео, 
интервью, вебинары, анимация), инфографика, истории, прямые эфиры, подкасты, чек-листы, 
гайды, шаблоны документов, презентации, книги]. 

Тональность: [Официальная, дружелюбная, экспертная, юмористическая, провокационная, 
доверительная, неформальная]. 

Конкуренты: [Перечислить основных конкурентов и дать ссылки на их сайты/социальные сети. 
Проанализировать контент конкурентов: что они публикуют, какие темы, какой формат, какая 
реакция аудитории]. [ВАЖНО: не всегда сеть сможет зайти в интернет и проанализировать 
страницы – лучше копировать их файлами] 

УТП (уникальное торговое предложение): [Указать, чем клиент отличается от конкурентов, какие у 
него преимущества, какую уникальную ценность он предлагает клиентам]. 

Бюджет:[указать, при наличии ограничений] 

Задача (действуй пошагово и креативно): 

Проанализируй всю исходную информацию: клиента, целевую аудиторию, цель контента, 
площадки, формат, тональность, конкурентов, УТП. 

Изучи тренды в юридическом маркетинге и контент-маркетинге. 

Сгенерируй максимально возможное количество идей для контента (не менее 30-50 идей). 

Не ограничивай себя стандартными темами и форматами. Приветствуются необычные, 
креативные, оригинальные, цепляющие идеи. 

Используй разные методы генерации идей (мозговой штурм, метод аналогий, метод фокальных 
объектов, SCAMPER, метод "шести шляп мышления", метод случайного слова, метод "а что, если"). 

Учитывай актуальные для целевой аудитории проблемы, потребности, интересы, боли. 

Учитывай специфику каждой площадки для размещения контента. 

Учитывай цель контента. 

Думай о пользе для читателя. 

Для каждой идеи: 

Сформулируй цепляющий заголовок (который привлечет внимание аудитории и вызовет 
интерес). 

Кратко опиши суть идеи (о чем будет контент, какую проблему он решает, какую пользу принесет 
читателю). 

Укажи формат контента (статья, пост, видео и т.д.). 

Укажи площадку для размещения. 

Оцени потенциальный интерес аудитории (по шкале от 1 до 10, где 1 - неинтересно, 10 - очень 
интересно). 

Оцени трудозатраты на создание контента (по шкале от 1 до 10, где 1 - легко, 10 - очень сложно). 
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Сгруппируй идеи по темам и рубрикам ("Новости законодательства", "Советы юриста", "Ответы на 
вопросы", "Кейсы из практики", "Интервью с экспертами", "Обзоры судебной практики"). 

Выбери наиболее перспективные идеи. 

Составь контент-план на [период]: 

Распредели идеи по датам публикации. 

Укажи тему, заголовок, формат, площадку, ответственного за создание контента. 

Выбери 3-5 наиболее перспективных идей и разработай их более подробно: 

Составь подробный план статьи/поста/видео (структура, основные тезисы, примеры, 
иллюстрации). 

Подбери ключевые слова (для SEO). 

Придумай визуальное сопровождение (если нужно). 

Формат ответа: 

Список идей для контента (с заголовками, кратким описанием, форматом, площадкой, оценкой 
интереса и трудозатрат). 

Контент-план на [период]. 

Подробная разработка 3-5 наиболее перспективных идей. 

Помни: Твоя задача - предложить максимально разнообразные, интересные, полезные и 
релевантные идеи для контента, которые привлекут и удержат внимание целевой аудитории, 
помогут достичь цели контента и выделят клиента среди конкурентов. 

Кейс 13: Рерайтинг юридического текста (Перефразирование)  

Рекомендуется использовать вместе с аналогичными кейсами, направленными на корректировку 
текста, например, кейсы № 5, 9 (проектная работа). 

Ты профессиональный копирайтер, рерайтер и редактор, обладающий безупречной 
грамотностью, отличным чувством стиля и большим опытом работы с юридическими текстами. 
Тебе нужно перефразировать следующий текст: сохранив его исходный смысл и юридическую 
точность, но изменив формулировки, структуру и лексику. 

Текст: [Вставить полный текст, который нужно перефразировать. Важно: Если текст большой, 
разбейте его на логические части (например, по абзацам) и перефразируйте каждую часть 
отдельно]. 

Задача (действуй внимательно, аккуратно и последовательно): 

Внимательно прочитай исходный текст несколько раз, чтобы полностью понять его смысл, логику 
и все нюансы. 

Определи цель рерайтинга: [Сделать текст более понятным для неюристов (упростить язык, 
объяснить сложные термины)? Повысить уникальность текста (для SEO, для избежания обвинений 
в плагиате)? Изменить стиль текста (сделать его более формальным или менее формальным, 
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более официальным или более разговорным, более эмоциональным или более нейтральным)? 
Сократить текст (убрать лишние слова, сделать его более лаконичным)? Адаптировать текст для 
другой целевой аудитории? Улучшить читаемость текста (сделать его более структурированным, 
логичным, последовательным)?] 

Перефразируй текст, используя следующие приемы (комбинируй разные приемы): 

Замена слов синонимами (используй словарь синонимов). 

Изменение порядка слов в предложении. 

Изменение структуры предложения (замена сложного предложения на несколько простых, замена 
простого предложения на сложное, изменение типа предложения: повествовательное, 
вопросительное, побудительное). 

Перефразирование (передача смысла другими словами, использование других грамматических 
конструкций). 

Объединение нескольких предложений в одно (если это не ухудшает понимание). 

Разбиение одного предложения на несколько (если это улучшает понимание). 

Изменение залога (активный/пассивный). 

Удаление избыточных слов, выражений, повторов, канцеляризмов, штампов (если это не искажает 
смысл и не нарушает юридическую точность). 

Добавление слов 

При перефразировании соблюдай следующие правила: 

Сохраняй исходный смысл текста. Нельзя искажать информацию, добавлять что-то от себя, менять 
факты, делать неверные выводы. 

Сохраняй юридическую точность. Все юридические термины должны использоваться корректно и 
единообразно. Нельзя заменять юридические термины на бытовые слова, если это приводит к 
потере точности или двусмысленности. 

Избегай двусмысленности, неопределенности, расплывчатых формулировок. 

Соблюдай требования к стилю текста (если они есть). 

Учитывай целевую аудиторию текста. 

После перефразирования сравни полученный текст с исходным и убедись, что смысл не 
изменился, юридическая точность сохранена, а стиль текста улучшился. 

Проверь грамматику, орфографию, пунктуацию и стилистику перефразированного текста. 

Формат ответа: 

Перефразированный текст (полностью переработанный). 

Помни: Твоя задача - улучшить текст, не искажая его смысла. Будь внимателен к деталям и 
юридическим нюансам.  
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Кейс 14: Подготовка к юридическим переговорам (Моделирование ситуации)  

Данный кейс является сложным. Возможно, лучше сразу поручить его reasoning модели. 

Ты опытный переговорщик, медиатор и эксперт в области [область права, коммерческого права, 
семейного права, трудового права]. Тебя наняли для подготовки к сложным переговорам по 
следующему вопросу: [Подробно описать ситуацию: кто стороны переговоров, в чем суть 
спора/разногласий, какие интересы у каждой стороны, какие требования, какие уступки 
возможны, какие уже были предприняты действия, какие есть ограничения, какие риски]. 

Ситуация: [Вставить подробное описание ситуации. Максимум конкретики, минимум общих фраз. 
Указать все известные факты, цифры, даты, ссылки на документы]. 

Твоя роль: [Указать роль в переговорах, Ты - юрист, представляющий интересы истца, Ты - адвокат 
ответчика, Ты представитель компании-поставщика, Ты медиатор, помогающий сторонам достичь 
взаимовыгодного соглашения, Ты - юрист, консультирующий одну из сторон]. 

Задача (действуй пошагово, системно и стратегически): 

Проанализируй ситуацию: 

Определи свои цели и интересы в переговорах (чего ты хочешь добиться, какой результат будет 
наилучшим, какой - приемлемым, какой - неприемлемым). Сформулируй цели максимально четко 
и конкретно. 

Определи цели и интересы другой стороны (чего они хотят, какой результат для них наилучший, 
какой - приемлемый, какой - неприемлемый). Попробуй поставить себя на их место. 

Выяви зоны совпадения интересов и зоны разногласий. Где вы можете сотрудничать, а где 
придется спорить? 

Оцени сильные и слабые стороны своей позиции (какие у тебя аргументы, доказательства, факты, 
рычаги влияния). 

Оцени сильные и слабые стороны позиции другой стороны (какие у них аргументы, 
доказательства, факты, рычаги влияния). 

Определи возможные варианты решения спора/достижения соглашения. Рассмотри разные 
варианты, от наиболее выгодного для тебя до наименее выгодного. 

Определи свой BATNA (Best Alternative to a Negotiated Agreement - лучшая альтернатива 
переговорному соглашению) - что ты будешь делать, если переговоры не увенчаются успехом? 

Определи BATNA другой стороны - что они будут делать, если переговоры не увенчаются успехом? 

Оцени риски и издержки каждого варианта решения. 

Разработай стратегию переговоров: 

Определи свой стиль ведения переговоров (жесткий, мягкий, компромиссный, сотрудничающий). 

Определи свою тактику (какие аргументы ты будешь использовать, какие вопросы задавать, какие 
предложения делать, какие уступки ты готов сделать, какие уступки ты будешь требовать от другой 
стороны). 
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Подготовь аргументы и доказательства в поддержку своей позиции. 

Подготовь ответы на возможные возражения другой стороны. 

Продумай последовательность своих действий. 

Определи свои "красные линии" (условия, на которые ты никогда не согласишься). 

Подготовь материалы для переговоров: 

Документы, подтверждающие твою позицию (договоры, акты, письма, заключения экспертизы). 

Расчеты, таблицы, графики, схемы, презентации (если нужно). 

Выдержки из законов и судебной практики. 

Проведи моделирование переговоров (ролевую игру): 

Попроси кого-нибудь сыграть роль другой стороны. 

Разыграйте разные сценарии переговоров (оптимистичный, пессимистичный, реалистичный). 

Отработай свои аргументы, ответы на возражения, реакцию на неожиданные повороты. 

Составь план действий на случай разных исходов переговоров. 

Формат ответа: 

Анализ ситуации (цели, интересы, сильные и слабые стороны, BATNA, риски). 

Стратегия переговоров (стиль, тактика, аргументы, план действий). 

Список подготовленных материалов. 

План действий на случай разных исходов. 

Рекомендации 

Помни: Твоя задача - максимально подготовиться к переговорам, продумать все возможные 
варианты развития событий и быть готовым к любому повороту. 

Если что-то непонятно, или нужна дополнительная информация, сразу спроси!  

Кейс 15: Обучение и развитие (создание планов, подбор материалов) 

Ты опытный методист, специализирующийся на разработке учебных программ и подборе 
материалов для обучения юристов [указать специализацию, если есть, в сфере корпоративного 
права, по вопросам банкротства]. Тебе нужно [разработать план обучения / подобрать учебные 
материалы] по теме: [указать тему, Договорное право, Защита интеллектуальной собственности, 
Налоговые споры] для [целевая аудитория: начинающие юристы, юристы с опытом, студенты]. 

Исходные данные (максимально подробно): 

Цель обучения: [Чему должны научиться слушатели? Какие знания, навыки и умения они должны 
приобрести?]. 
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Целевая аудитория: [Уровень подготовки, опыт работы, специализация]. 

Формат обучения: [Лекции, семинары, практические занятия, вебинары, онлайн-курсы, 
самостоятельная работа]. 

Продолжительность обучения: [Общее количество часов, количество часов в неделю/день, 
продолжительность каждого занятия]. 

Бюджет: [Есть ли ограничения по бюджету на разработку/подбор материалов?]. 

Требования к материалам: [Какие материалы нужны: учебники, статьи, нормативные акты, 
судебная практика, кейсы, презентации, видео, тесты, задания]. 

Уровень сложности: [Какой уровень сложности материалов нужен: вводный, базовый, 
продвинутый, экспертный]. 

Актуальность: [Насколько актуальными должны быть материалы?]. 

Доступность: [Какие материалы уже есть в наличии, какие нужно найти/разработать?]. 

Платформа: [указать, на какой платформе будет производиться обучение]. 

Задача (в зависимости от запроса): 

Вариант 1: Разработать план обучения: 

Определи структуру курса/программы: 

Какие темы и подтемы нужно включить? 

В какой последовательности их изучать? 

Сколько часов отвести на каждую тему? 

Для каждой темы: 

Сформулируй цели и задачи (что должны узнать и научиться делать слушатели). 

Определи содержание (основные вопросы, тезисы, понятия). 

Подбери методы обучения (лекции, семинары, практические задания, кейсы, дискуссии, тесты). 

Определи формы контроля знаний (тесты, контрольные работы, эссе, устные опросы). 

Составь календарный план обучения (с указанием дат, тем, форматов занятий, преподавателей). 

Вариант 2: Подобрать учебные материалы: 

Определи критерии отбора материалов: 

Релевантность теме. 

Актуальность. 

Достоверность. 

Полнота охвата темы. 
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Доступность изложения. 

Качество оформления. 

Соответствие уровню подготовки аудитории. 

Проведи поиск материалов (в интернете, библиотеках, базах данных, на профессиональных 
ресурсах). 

Отбери наиболее подходящие материалы. 

Составь список материалов (с указанием авторов, названий, источников, ссылок). 

Если необходимо, адаптируй материалы (переведи на русский язык, упрости, сократи). 

Систематизируй материалы по темам. 

Общие требования (для обоих вариантов): 

Учитывай цель обучения, целевую аудиторию, формат, продолжительность, бюджет и требования 
к материалам. 

Используй разнообразные методы обучения и формы представления информации. 

Соблюдай логику и последовательность изложения материала. 

Стремись к ясности, точности, доступности и практической ценности обучения. 

Формат ответа: 

Вариант 1: Подробный план обучения (структура курса, цели и задачи, содержание тем, методы 
обучения, формы контроля, календарный план). 

Вариант 2: Список учебных материалов (с аннотациями и ссылками). 

Кейс 16: Генерация изображений по текстовому описанию 

Данный промпт подходит для нейросетей  с функцией генерации изображений. Если вы не 
сможете скопировать весь текст промпта, попробуйте ответить на вопросы промпта как на 
вопросы, необходимые для продумывания задачи. 

Важно: Помните, что возможности LLM по генерации изображений ограничены. Не ждите 
идеального результата. Будьте готовы к итерациям (уточнениям, корректировкам).  

Ты профессиональный художник-иллюстратор, работающий в разных стилях и техниках. Тебе 
нужно создать изображение по следующему текстовому описанию: [вставить описание]. 

Описание: [Максимально подробно и точно описать, что должно быть изображено, как, в каком 
стиле, какие детали важны. Использовать конкретные и образные слова. Указать: 

Объект: Что или кто должен быть в центре внимания? (Человек, животное, предмет, пейзаж, 
абстракция). 

Действие: Что делает объект? (Стоит, сидит, лежит, идет, бежит, летит, говорит, думает, сражается). 
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Фон: Что окружает объект? (Комната, улица, лес, поле, горы, море, космос). 

Детали: Какие детали важны? (Одежда, предметы, цвета, освещение, погода, время суток, 
выражение лица, поза). 

Стиль: В каком стиле должно быть выполнено изображение? (Реализм, импрессионизм, 
сюрреализм, абстракционизм, аниме, комикс, мультфильм, фотография, рисунок карандашом, 
акварель, масло, цифровая живопись). 

Цветовая гамма: Какие цвета должны преобладать? (Теплые, холодные, яркие, пастельные, 
монохромные). 

Настроение: Какое настроение должно передавать изображение? (Радость, грусть, спокойствие, 
напряжение, страх, удивление). 

Ракурс: Откуда мы смотрим на объект? (Спереди, сзади, сбоку, сверху, снизу, с высоты птичьего 
полета). 

Композиция: Как расположены объекты на изображении? (Центр, правило третей, золотое 
сечение). 

Размер и формат: Какой размер и формат должно иметь изображение? (Квадрат, прямоугольник, 
круг, вертикальное, горизонтальное, панорамное). Указать разрешение (1024x1024, 1920x1080). 

Референсы: (Если есть) Приложить изображения, которые могут послужить примером стиля, 
композиции, цветовой гаммы, деталей.. 

Задача: 

Создай изображение, максимально точно соответствующее описанию. 

Удели внимание всем деталям. 

Соблюдай указанный стиль. 

Передай нужное настроение. 

Формат ответа: 

Изображение в формате [указать формат, png, jpg] с разрешением [указать разрешение]. 

Кейс 17: Транскрибация аудио и видео 

Ты профессиональный транскрибатор, специализирующийся на расшифровке аудио- и 
видеозаписей в текст. Тебе нужно создать текстовую расшифровку следующего файла: [вставить 
ссылку на файл или загрузить файл]. 

Файл: [Вставить ссылку на аудио- или видеофайл (на YouTube, Google Drive, Dropbox) или загрузить 
файл. Важно: Указать тип файла (аудио или видео), формат файла (mp3, wav, mp4, mov), 
продолжительность файла, язык записи]. 

Задача (действуй внимательно и точно): 

Прослушай/просмотри весь файл от начала до конца. 
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Создай полную и точную текстовую расшифровку записи. 

Дословно передавай все сказанное, включая паузы, запинки, повторы, междометия, 
невербальные звуки (смех, кашель, вздохи). 

Если не можешь разобрать какое-то слово или фразу, укажи это в квадратных скобках 
([неразборчиво], [непонятно], [не расслышал]). 

Если в записи несколько говорящих, идентифицируй каждого говорящего ("Спикер 1:", "Спикер 2:", 
"Иванов:", "Петров:"). 

Разбей текст на абзацы по смыслу. 

Соблюдай правила орфографии и пунктуации. 

Укажи тайм-коды (время начала и окончания) каждого абзаца или каждого высказывания (если 
нужно). 

Если в записи упоминаются имена, названия, термины, даты, цифры, проверь их правильность 
(если возможно). 

Если запись на иностранном языке, укажи язык и сделай расшифровку на этом языке. (Если нужен 
перевод на русский язык, укажи это отдельно). 

Если нужно, отредактируй текст расшифровки (удали слова-паразиты, исправь ошибки, улучши 
стиль). Но при этом сохрани исходный смысл и точность передачи информации. Укажи, какой 
уровень редактирования нужен (минимальный, средний, полный). 

Формат ответа: 

Текст с полной и точной расшифровкой записи. 

Помни: Твоя задача - превратить аудио- или видеозапись в текст, максимально точно передав все 
сказанное. Будь внимателен к деталям и не допускай искажений.
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ТАБЛИЦА 1: ПОДХОД К ОЦЕНКЕ ЭФФЕКТИВНОСТИ LLM ПО КЕЙСАМ (ПО «МНЕНИЮ» LLM 
GEMINI 2.0): 

Разумеется, провести такую оценку самостоятельно и сделать полностью человеческий бенчмарк – крайне трудоемкая задача. Однако, мы можем 
посмотреть, как с этим справляется сам Gemini 2.0, в качестве забавного эксперимента. Тут текст ИИ был оставлен мной без изменений. 

ДАЛЕЕ СЛЕДУЕТ ОТВЕТ LLM: 

Методология расчета баллов: 

1. Оценка эффективности LLM по каждому кейсу складывается из нескольких компонентов, каждый из которых оценивается по шкале от 0 до 10, а затем 
взвешивается. Итоговый балл получается путем суммирования взвешенных оценок по всем компонентам и приведения к 100-балльной шкале. 

Компоненты оценки и веса: 

Качество генерации текста/результата (Вес: 30%): 

o 0-3 балла: LLM генерирует текст/результат низкого качества, с большим количеством ошибок, неточностей, нерелевантной информации. Требуется 
полная переработка человеком. 

o 4-6 баллов: LLM генерирует текст/результат среднего качества, с некоторыми ошибками и неточностями. Требуется существенная доработка. 

o 7-8 баллов: LLM генерирует текст/результат хорошего качества, с минимальными ошибками. Требуется небольшая редактура. 

o 9-10 баллов: LLM генерирует текст/результат отличного качества, практически не требующий доработки. 

Понимание контекста и инструкций (Вес: 25%): 

o 0-3 балла: LLM плохо понимает контекст задачи, не учитывает нюансы, не следует инструкциям. 

o 4-6 баллов: LLM понимает контекст частично, упускает некоторые детали, не всегда точно следует инструкциям. 

o 7-8 баллов: LLM хорошо понимает контекст, учитывает большинство нюансов, точно следует инструкциям. 

o 9-10 баллов: LLM отлично понимает контекст, учитывает все нюансы, предвосхищает потребности пользователя, идеально следует инструкциям. 

Юридическая точность (Вес: 30%): Только для кейсов, где это применимо. 

o 0-3 балла: LLM допускает грубые юридические ошибки, противоречит законодательству, дает неверные толкования. 

o 4-6 баллов: LLM допускает некоторые юридические неточности, требует проверки юристом. 
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o 7-8 баллов: LLM дает юридически корректные ответы, но может упускать некоторые нюансы. 

o 9-10 баллов: LLM дает юридически точные, полные и обоснованные ответы, учитывает все нюансы. 

Полезность для решения задачи (Вес: 15%): 

o 0-3 балла: LLM практически бесполезна для решения задачи, результат не имеет практической ценности. 

o 4-6 баллов: LLM может быть полезна в качестве вспомогательного инструмента, но не решает задачу самостоятельно. 

o 7-8 баллов: LLM значительно помогает в решении задачи, экономит время и силы юриста. 

o 9-10 баллов: LLM решает задачу практически полностью, заменяя человека в данной конкретной функции. 

Пример расчета: 

Возьмем кейс "Расшифровка юридического текста". 

Gemini 2.0: 

o Качество генерации текста: 9/10 

o Понимание контекста: 9/10 

o Юридическая точность: 8/10 

o Полезность: 9/10 

Итоговый балл: (9 * 0.3) + (9 * 0.25) + (8 * 0.3) + (9 * 0.15) = 2.7 + 2.25 + 2.4 + 1.35 = 8.7 
Приводим к 100-балльной шкале: 8.7 / 10 * 100 = 87 баллов. 

Оговорки: 

• Оценки по-прежнему отражают мое субъективное мнение, основанное на моем опыте и доступной мне информации. 

• Я не могу провести полноценное тестирование всех LLM по всем кейсам в рамках этого диалога. 

• Реальная эффективность LLM может отличаться в зависимости от конкретной задачи, качества промпта, настроек LLM и других факторов. 

 

Таблица оценок эффективности LLM по кейсам (0-10 баллов): 
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Кейс Gemini 2.0 Claude 3.5 Sonnet DeepSeek YandexGPT 4 ChatGPT (GPT-4o) NotebookLM Perplexity 

(I) Анализ текста и документов:        

1. Расшифровка юр. текста 9.0 9.5 8.8/9.0 9.0 9.7 7.5 6.0 

2. Анализ договорных рисков 7.5 8.7 7.0/7.5 7.5 8.5 8.5 0 

3. Саммаризация 9.0 9.6 8.5/9.0 8.8 9.4 9.0 5.0 

4. Анализ судебного акта 8.5 9.0 8.0/8.5 8.3 9.0 8.5 0 

5. Анализ переписки 6.0 7.5 5.5/6.0 6.2 7.8 7.5 0 

6. Выявление аномалий 5.0 6.5 4.5/5.5 5.3 6.5 6.5 0 

7. Сравнение версий документов 7.0 7.4 6.5/7.0 6.8 7.5 7.0 0 

8. Сравнение версий НПА 7.5 8.0 7.0/7.5 7.8 8.0 7.5 5.0 

9. Интерпретатор 8.5 9.2 8.0/8.5 8.2 9.3 7.5 6.0 

10. Эмоциональный анализ 7.0 7.5 6.5/7.0 6.8 7.8 0 0 

(II) Генерация текста:        

11. Составление юр. писем 8.7 9.2 8.0/8.5 8.5 9.3 0 0 
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12. Составление проектов договоров 6.0 7.0 5.5/6.0 6.2 7.5 0 0 

13. Юридический редактор 8.2 8.8 7.5/8.0 8.0 9.0 0 0 

14. Удаление слов-паразитов 9.0 9.3 8.5/9.0 8.8 9.0 0 0 

15. Рерайтинг 8.7 9.0 8.0/8.5 8.5 9.2 0 0 

16. Создание внутр. документов 7.5 8.0 7.0/7.5 7.3 8.0 7.0 0 

17. Разработка метод. материалов 7.0 7.8 6.5/7.0 7.2 7.5 8.0 0 

18. Создание новостных сводок 8.7 8.8 8.0/8.5 8.5 9.0 7.5 8.7 

19. Написание статей и аннотаций 8.2 8.7 7.5/8.0 8.0 8.8 0 6.5 

20. Генерация ответов на FAQ 8.2 8.9 7.5/8.0 8.0 8.8 0 6.5 

(III) Поиск и обработка информации:        

21. Интеллектуальный поиск 7.0 7.5 6.5/7.0 7.3 7.5 8.0 9.0 

22. Классификация документов 8.0 8.5 7.5/8.0 8.0 8.5 7.0 0 

23. Изучение отраслевой специфики 8.0 8.5 7.5/8.0 8.0 8.5 9.0 8.0 
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24. Прогнозирование исхода дела 5.5 6.8 4.5/5.5 5.8 7.0 8.0 5.0 

25. Аналитика данных 7.0 7.5 6.0/6.5 7.0 7.8 6.0 0 

(IV) Другие задачи:        

26. Описание бизнес-процессов 6.5 7.0 6.0/6.5 6.7 7.0 7.0 0 

27. Метапромптинг 7.0 7.7 6.5/7.0 7.3 8.0 0 0 

28. Структурирование выступлений 8.0 8.4 7.5/8.0 7.7 8.5 0 0 

29. Программирование (базовое) 6.0 6.5 7.5 7.0 8.5 0 0 

30. Генерация идей 8.5 9.0 8.0/8.5 8.3 9.0 0 4.0 

31. Планирование задач 7.5 7.8 7.0/7.5 7.3 7.5 0 0 

32. Генерация идей контента 8.5 9.0 8.0/8.5 8.3 9.0 0 4.0 

33. Подготовка к переговорам 7.0 7.5 6.5/7.0 7.0 7.5 6.5 0 

34. Обучение и развитие 7.5 8.0 7.0/7.5 7.3 7.5 8.0 4.0 

35. Генерация изображений 0 0 0 0 0 0 0 
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36. Транскрибация 8.7 9.3 8.0/8.5 8.5 9.5 7.5 0.0 

ИТОГО (сумма баллов): 241.2 257.3 234.5/251.0 233.1 / 251.1 265.0 160.5 69.2 

Оценка (средний балл): 6.70 7.15 6.51/6.97 6.48/6.98 7.36 4.46 1.92 

Например, оценка "9.0" по кейсу "Расшифровка юридического текста" для ChatGPT означает, что эта модель: 

• Очень хорошо генерирует текст (9 из 10 по шкале "Качество генерации"). 

• Очень хорошо понимает контекст и инструкции (9 из 10). 

• Очень хорошо справляется с юридической точностью (9 из 10). Может потребоваться небольшая проверка. 

• Очень полезна для решения задачи (9 из 10). 

• Суммарные баллы и проценты в этой таблице не имеют большого значения, т.к. разные кейсы имеют разную сложность и разную важность для 
разных пользователей. Главное — это оценки по каждому конкретному кейсу. 

 

 


